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SPECIAL NOTE REGARDING FORWARD-LOOKING STATEMENTS

 
This Annual Report on Form 10-K contains forward-looking statements within the meaning of Section 27A of the Securities Act of 1933, as amended (the

"Securities Act"), and Section 21E of the Securities Exchange Act of 1934, as amended (the "Exchange Act"), which statements involve substantial risks and
uncertainties. All statements other than statements of historical facts contained in this Annual Report on Form 10-K, including statements regarding our financial
position; our ability to continue our business as a going concern; our business, sales, and marketing strategies and plans; our ability to successfully market, sell, and
deliver our INTRUSION Shield commercial product and solutions to an expanding customer base; are forward-looking statements. In some cases, you can
identify forward-looking statements because they contain words such as "anticipate," "believe," "contemplate," "continue," "could," "estimate," "expect," "intend,"
"may," "plan," "potential," "predict," "project," "should," "target," "will," or "would" or the negative of these words or other similar terms or expressions. Forward-
looking statements contained in this Annual Report on Form 10-K include, but are not limited to, such statements.

 
You should not rely on forward-looking statements as predictions of future events. We have based the forward-looking statements contained in this

Annual Report on Form 10-K primarily on our current expectations and projections about future events and trends that we believe may affect our business,
financial condition, and operating results. The outcome of the events described in these forward-looking statements is subject to risks, uncertainties, and other
factors described in the section titled "Risk Factors" and elsewhere in this Annual Report on Form 10-K.

 
In addition, statements that "we believe" and similar statements reflect our beliefs and opinions on the relevant subject. These statements are based on

information available to us as of the date of this Annual Report on Form 10-K. While we believe that such information provides a reasonable basis for these
statements, that information may be limited or incomplete. Our statements should not be read to indicate that we have conducted an exhaustive inquiry into, or
review of, all relevant information. These statements are inherently uncertain, and investors are cautioned not to unduly rely on these statements.

 
The forward-looking statements made in this Annual Report on Form 10-K relate only to events as of the date on which the statements are made. We

undertake no obligation to update any forward-looking statements made in this Annual Report on Form 10-K to reflect events or circumstances after the date of
this Annual Report on Form 10-K or to reflect new information or the occurrence of unanticipated events, except as required by law.
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PART I

 
Item 1.     Description of Business.
 
Our Corporate Information
 

We were organized in Texas in September 1983 and reincorporated in Delaware in October 1995. Our principal executive offices are located at 101 East
Park Boulevard, Suite 1200, Plano, Texas 75074, and our telephone number is (972) 234-6400. Our website URL is www.intrusion.com. We post the following
filings in the “Investors” section of our website as soon as reasonably practicable after they are electronically filed with or furnished to the Securities and Exchange
Commission: our Annual Reports on Form 10-K; our quarterly reports in Form 10-Q; our current reports on Form 8-K; and any amendments to those reports or
statements filed or furnished pursuant to Section 13(a) or 15(d) of the Exchange Act. All such filings on our website are available free of charge. Additionally,
filings are available on the Securities and Exchange Commission’s website (www.sec.gov). In this report, references to the “Company”, “we”, “us”, “our”,
“Intrusion” or “Intrusion Inc.” refer to Intrusion Inc. and its subsidiaries. TraceCop and Savant are registered trademarks of the Company. We have also applied
for trademark protection for INTRUSION Shield.

 
Our Business

 
Intrusion, Inc. is a cybersecurity company based in Plano, Texas. The company offers its customers access to our exclusive threat intelligence database

containing the historical data, known associations, and reputational behavior of over 8.5 billion IP addresses. After years of gathering global internet intelligence
and working exclusively with government entities, the company released its first commercial product in 2021. INTRUSION Shield was designed to allow
businesses to incorporate a Zero Trust, reputation-based security solution into their existing infrastructure. INTRUSION Shield observes traffic flow and instantly
blocks known malicious or unknown connections from both entering or exiting a network, making it an ideal solution for protecting against Zero-Day and
ransomware attacks. Incorporating INTRUSION Shield into a network can elevate an organization's overall security posture by enhancing the performance and
decision-making of other solutions in its cybersecurity architecture.

 
Our Solutions
 
INTRUSION Shield™

 
INTRUSION Shield, our newest cybersecurity solution is a reputation-based Security-as-a-Service (“SaaS”) solution that inspects and kills dangerous

network (in and outbound) connections. What makes our approach unique is that INTRUSION Shield evaluates every packet and analyzes the IP addresses
(source and destination), as well as domain information and the ports utilized and combined with other threat intelligence data reports and blocks malicious
connections. Many breaches today are caused by Zero day and malware free compromises that may not trigger alarms in a traditional firewall or endpoint solution.
INTRUSION Shield’s capabilities are designed to continuously evolve as the threats and landscape change over time. Unlike traditional industry approaches that
rely heavily on signatures, complex rules, and human factors mitigation, which malicious actors and nation states have learned to bypass, INTRUSION Shield’s
proprietary architecture isolates and neutralizes malicious traffic and network flows that existing solutions are ill equipped to handle. We are in development to
expand our family of INTRUSION Shield product offerings, including a hardware-less, cloud-based product, which is on schedule for rollout out in the second
half of 2022.
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INTRUSION TraceCop®

 
INTRUSION TraceCop is a big data tool with extensive IP intelligence canvassing the entire Internet. It contains what we believe to be the largest

existing repository of reputation information on known good and known bad active IP addresses (both IPv4 and IPv6). TraceCop contains an inventory of network
selectors and enrichments useful to support forensic investigations. The data contains a history of IPv4 and IPv6 block allocations and transfers, historical
mappings of IP addresses to Autonomous Systems (ASNs) as observed through BGP, and approximately one billion historically registered domain names and
registration context. TraceCop contains tens of billions of historic DNS resolutions of Fully Qualified Domain Names (FQDNs or hostnames) on each of these
domains. Together, this shows relationships, hosting, and attribution for Internet resources. TraceCop also contains web server surveys of content, such as natural
language and topic of the content on hundreds of millions of websites and servers and OS fingerprints of services showing applications running on a given IP
address. TraceCop also contains a history of threat and reputation for each hostname and IP address over time. All this makes it a very effective network forensics
and cybersecurity analysis tool.

 
INTRUSION Savant®
 

INTRUSION Savant is a network monitoring solution that leverages the rich data available in TraceCop to identify suspicious traffic in real-time.
Savant uses several original patents to uniquely characterize and record all network flows. Savant is a network reconnaissance and attack analysis tool used by
forensic analysts in the DoD, Federal Government and corporations with in-house threat research teams. For example, Savant users can create various automated
rules to inspect packets matching (or not) certain criteria such as creating a rule to ensure the Source MAC address field in the Ethernet header and Source IP
address from the IP header are always the same, failing which could indicate MAC or IP Spoofing in progress. Similarly, threat investigators can create rules using
regular expressions to analyze multiple fields in the packet headers.

 
Our Intellectual Property and Licenses
 

Our success and our ability to compete are primarily dependent, upon our proprietary technology. We principally rely on a combination of contractual
rights, trade secrets and copyright laws to establish and protect our proprietary rights in our solutions. In addition, we have received two patents, and we have
applied for patents for our INTRUSION Shield family of solutions. We have also entered into non-disclosure agreements with our suppliers, resellers, and certain
customers to limit access to and disclosure of proprietary information. There can be no assurance that the steps taken by us to protect our intellectual property will
be adequate to prevent misappropriation of our technology or that our competitors will not independently develop technologies that are substantially equivalent or
superior to our technology, although it would be extremely difficult to replicate the proprietary and comprehensive internet databases we have developed over the
past 24 years.
 

We have entered into software and solution license agreements with various suppliers. These license agreements provide us with additional software and
hardware components that add value to our cybersecurity solutions. These license agreements do not provide proprietary rights that are unique or exclusive to us
and are generally available to other parties on the same or similar terms and conditions, subject to payment of applicable license fees and royalties. We do not
consider any of the solution license, software or supplier agreements to be material to our business, instead, they are complementary to our business and offerings.
 
Our Competition
 

The market for network and data protection security solutions is intensely competitive and subject to frequent introductions of new technologies, and
potentially improved price and performance characteristics. Industry suppliers compete in areas such as conformity to existing and emerging industry standards,
interoperability with networking and other cybersecurity solutions, management and security capabilities, performance, price, ease of use, scalability, reliability,
flexibility, features and technical support. Our principal competitors in the data mining and advanced persistent threat market include Niksun, NetScout, FireEye,
and Darktrace.
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There are numerous companies competing in various segments of the data security markets. At this time, we have little or no competitors for TraceCop;

however, we believe competitors could emerge in the future. These competitors currently perform only a portion of the functions that we are able to perform with
TraceCop. We have been continuously collecting the TraceCop data for more than twenty years, and we believe that none of our current or future competitors will
have the ability to provide and reference this extremely valuable historical data. In our newest market segment, data mining and advanced persistent threat
detection, we compete directly and indirectly with companies and open source technologies in the firewall, intrusion detection and prevention, anti-virus, network
analysis, endpoint protection, and insider threat prevention areas of cybersecurity technology.

 
We expect that our current INTRUSION Shield solution, as well as upcoming complementary offerings in the INTRUSION Shield family, will be novel

and unique in our industry because of our proprietary threat-enriched big data. We expect that our INTRUSION Shield family of solutions will also complement
our customer’s existing cybersecurity processes and third-party solutions. If the INTRUSION Shield receives widespread acceptance in the market, we anticipate
that other businesses will seek to compete with INTRUSION Shield; however, we believe our existing, mature, and proprietary database which is integral to the
operation of INTRUSION Shield will be difficult, if not impossible, for other companies in our industry to replicate and will be a significant barrier to entry of
competitors in the near- and long-term future of cyber security solutions.
 
Our Customers: Government Sales
 

Sales to U.S. government customers accounted for 71.4% of our revenues for the year ended December 31, 2021, compared to 86.3% of our revenue in
2020. This shift was as a result of the introduction of our new INTRUSION Shield solution as a commercial product available to non-governmental customers
during 2021 from which we generated sales during 2021. In addition the adverse effects from the proliferation of the COVID-19 virus which resulted in decreased
demand by some of our customers for our current product offerings and cybersecurity solutions, negatively affected our 2021 and 2020 revenue levels. We expect
to continue to derive a substantial portion of our revenues from sales to governmental entities in the future as we continue to market our products and data mining
products to the government, and we intend to market INTRUSION Shield not only to our long-standing governmental customer base but to expand our efforts to
include more traditionally administrative and civilian governmental entities. Sales to government clients present risks in addition to those involved in sales to
commercial customers that could adversely affect our revenues, including potential disruption due to irregularities in or interruptions to appropriation and spending
patterns, delays in approving a federal budget and the government’s reservation of the right to cancel contracts and purchase orders for its convenience.
 

Generally, we make our sales under purchase orders and contracts. Our customers, including government customers, may cancel their orders or contracts
with little or no prior notice and without penalty. Although we transact business with various government entities, we believe that the cancellation of any particular
order in itself could have a material adverse effect on our financial results. Because we derive and expect to continue to derive a substantial portion of our revenue
from sales to government entities, a large number of cancelled or renegotiated government orders or contracts could have a material adverse effect on our financial
results.

 
Third-Party Products
 

We currently resell standard commercially available computers and servers from various vendors which we integrate with our software products for
implementation into our customer networks. We do not consider any of these third party relationships to be material to the Company’s business or results of
operations.
 
Customer Services
 

Our solution sales may include installation, operation of our technology and threat data interpretation and reporting.
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Manufacturing and Supplies
 

Our internal manufacturing operations consist primarily of software, packaging, testing and quality control of finished units. The hardware we sell is
based on standard off-the-shelf solutions.
 
Sales, Marketing and Customers
 

Field Sales Force. Our direct sales organization focuses on major account sales, channel partners including distributors, value added resellers (VARs) and
integrators; promotes our solutions to current and potential customers; and monitors evolving customer requirements. The field sales and technical support force
provides training and technical support to our resellers and end users and assists our customers in designing cyber secure data networking solutions. We currently
conduct sales and marketing efforts from our principal office in Plano (Dallas), Texas.
 

Resellers. Resellers such as domestic and international system integrators and VARs sell our solutions as stand-alone solutions to end users and integrate
our solutions with products sold by other vendors into network security systems that are sold to end users. Our field sales force and technical support organization
provide support to these resellers. Our agreements with resellers are non-exclusive, and our resellers generally sell other products and solutions that may compete
with our solutions. Resellers may place higher priority on products or solutions of other suppliers who are larger and have more name recognition, and there can be
no assurance that resellers will continue to sell and support our solutions.
 

Foreign Sales. Export sales did not account for any revenue in 2021 and 2020.
 

Marketing. We have implemented several methods to market our solutions, including participation in trade shows and seminars, distribution of sales
literature and solution specifications and ongoing communication with our resellers and installed base of end-user customers.
 

Customers. Our end-user customers include U.S. federal government, state and local government entities, large and diversified conglomerates and
manufacturing entities. Sales to certain customers and groups of customers can be impacted by seasonal capital expenditure approval cycles, and sales to customers
within certain geographic regions can be subject to seasonal fluctuations in demand.
 

In 2021, 71.4 % of our revenue was derived from a variety of U.S. government entities through direct sales and indirectly through system integrators and
resellers. These sales are attributable to seven U.S. Government customers through direct and indirect channels; three exceeded 10% of total revenue individually
in 2021. A reduction in our sales to U.S. government entities could have a material adverse effect on our business and operating results if not replaced.
 

Backlog. We believe that only a small portion of our order backlog is non-cancelable, and that the dollar amount associated with the non-cancelable
portion is immaterial. Commercial orders are generally fulfilled within two days to two weeks following receipt of an order. Certain orders may be scheduled over
several months, generally not exceeding one year.
 

Customer Support, Service and Warranty. We service, repair, and provide technical support for our solutions. Our field sales and technical support force
works closely with resellers and end-user customers on-site and by telephone to assist with pre- and post- sales support services such as network security design,
system installation and technical consulting. By working closely with our customers, our employees increase their understanding of end-user requirements and are
then able to provide specific input in our solution development process.
 

We warrant all of our solutions against defects in materials and workmanship for periods ranging from 90 days to 36 months. Before and after expiration
of the solution warranty period, we offer both on-site and factory-based support, parts replacement, and repair services. Extended warranty services are separately
invoiced on a time and materials basis or under an annual maintenance contract. 
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Employees
 

As of December 31, 2021, we employed a total of 60 persons, four of which are part time. None of our employees are represented by a labor organization,
and we are not a party to any collective bargaining agreement. Competition in the recruiting of personnel in the networking and data security industry is intense.
We believe that our future success will depend in part on our continued ability to hire, motivate and retain qualified management, sales, marketing, and technical
personnel. On July 29, 2021, the Company executed a planned reduction in force resulting in the termination of approximately 20% of its employees. Following
this reduction in force, a number of additional employees resigned, were terminated, or had their positions eliminated. As a result of these recent events, we may be
unable to retain our current employees and be unable to attract new employees in the future, which would have a negative effect on the implementation of our
operations.

 
Our Code of Conduct
 

All of the Company’s directors and employees are required to abide by the Company’s Code of Business Conduct and Ethics, which the Company
adopted on September 14, 2020 (the “Code”) to ensure that the Company’s business is conducted in a consistently legal and ethical manner and to avoid instances
of insider trading. The Code cover areas of professional conduct that include conflicts of interest, fair dealing and the strict adherence to all laws and regulations
applicable to the conduct of the Company’s business.
 

On March 16, 2022, our board of directors, upon recommendation of our Nominating and Corporate Governance Committee, approved the following
sentences to be added under the “Conflicts of Interest” section of the Company’s Code: “Any and all actual, perceived, or possible Conflicts of Interest involving
either the Chief Executive Officer or the Chief Financial Officer shall be submitted in writing by a Company Agent to the Company’s Board Chair. The Chair will
then be charged with addressing the Conflict of Interest, or with presenting the matter to the full Board for consideration, in accordance with the Company’s
policies including those regarding ‘related party transactions,’ with the ultimate goal of avoiding even the ‘hint of impropriety’ in the Company’s business
dealings.”

 
The full text of the amended Code is published on the Company’s website at under the investor relations tab at www.intrusion.com and is also attached as

an exhibit to this annual report. The Company intends to disclose future amendments to, or waivers from, certain provisions of the Codes of Ethics on the
Company’s website within four business days following the date of such amendment or waiver. Upon the written request of any stockholder, the Company will
furnish, without charge, a copy of the Code. This request should be directed to the Company’s Secretary at 101 East Park Blvd., Suite 1200, Plano, TX 75074.

 
Item 1A. Risk Factors
 

The following are the significant factors that could materially adversely affect our business, financial condition, or operating results, as well as adversely
affect the value of an investment in our common stock. The risks described below are not the only risks facing our Company. Risks and uncertainties not currently
known to us or that we currently deem to be immaterial also may materially adversely affect our business, financial condition and operating results.
 
Risks Related to Our Financial Position and Liquidity
 
The Company’s ability to implement its current business plan will be dependent on our ability to raise additional funds through additional public or private
financings, which raises the possibility that the Company may not be able to continue as a going concern. 

 
The significant expense of the product launch combined with minimal sales of the INTRUSION Shield in 2021 has strained the Company’s capital

resources and caused significant doubt about our ability to continue our current operations as a going concern. In order to finance our operations and to continue as
a going concern, we believe it will be necessary for us to raise additional funds through public or private financings, including through the utilization of our at-the-
market program. We can provide no assurances that we will be able to raise additional funds through any future equity or debt financings, and the terms of those
financings, if available at all, may be on terms, which are not favorable to us and, in the case of equity financings, will result in dilution to our stockholders.

 

We are subject to certain contractual and regulatory limitations on our ability to consummate future financings.
 

Pursuant to that certain securities purchase agreement we entered into in March 2022 in connection with the issuance of a promissory note to Streeterville
Capital, LLC, we agreed to be subject to certain restrictions on our ability to issue securities during the term of the notes issued under the agreement. Specifically,
we agreed to obtain Streeterville Capital’s consent prior to issuing any debt securities or certain equity securities where the pricing of such equity securities is tied
to the public trading price of our common stock. Furthermore, we also must offer Streeterville with the right to purchase up to 10% of future equity and debt
securities offerings, subject to certain exceptions and limitations, in each case during the term of any note issued to Streeterville.
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Furthermore, unless our public float exceeds $75 million, we will be subject to the restrictions set forth in General Instruction I.B.6 to Form S-3 that limit

our ability to conduct primary offerings under a Form S-3 registration statement, like issuances under our at-the-market program. Under such limitations, we may
not sell, during any 12-month period, securities on Form S-3 having an aggregate market value of more than one-third of our public float. As of March 9, 2022, our
public float calculated in accordance with General Instruction I.B.6 of Form S-3 was $69.1 million. These restrictions may delay or prevent us from entering into
funding arrangements or being able to access the capital markets, including under our at-the-market program, on favorable terms or at all.
 
We may be unable to generate sufficient cash to service the cash portion of our indebtedness under the March 2022 convertible notes.
 

Our ability to make scheduled payments on or to refinance our indebtedness and financial commitments to the noteholder under the convertible notes
issued under our March 2022 securities purchase agreement depends on our financial condition and operating performance, which are subject to prevailing
economic and competitive conditions including financial, business and other factors beyond our control. We may be unable to generate sufficient cash flow to
permit us to pay the principal, premium, if any, and interest on that indebtedness which would have a material adverse effect on our financial condition and results
of operations.

 
The terms of our March 2022 securities purchase agreement contain significant obligations and limitations that could restrict our right to enter into
transactions that would otherwise be favorable to our stockholders.
 

Our debt agreements contain a number of significant covenants, including the obligations to not issue debt securities or certain equity securities where the
pricing of such equity securities is tied to the public trading price of the Common Stock, in each case, without the noteholder’s prior consent, and offer the
noteholder the right to purchase up to 10% of future equity and debt securities offerings, subject to certain exceptions and limitations. These obligations and
limitations may limit our ability to enter into certain, corporate, financing, operational or capital raising transactions.

 
If we fail to comply with the restrictions and covenants in our March 2022 securities purchase agreement, there could be an event of default under the
convertible notes issued thereunder, which could result in an acceleration of payments due under those notes and other consequences.

 
Failure to meet the restrictions, obligations, and limitations under the March 2022 securities purchase agreement may result in an event of default in

accordance with the terms of the convertible notes issued thereunder. An event of default would, among other things, provide the noteholder with the right to
increase the outstanding balance by 15% for certain major events of default and 5% for others. Additionally, upon an event of default, the noteholder may consider
the convertible note immediately due and payable. Furthermore, upon an event of default, the interest rate may also be increased to the lesser of 18% per annum or
the maximum rate permitted under applicable law.

 
The redemption feature under our March 2022 convertible notes is dependent upon the market value of our common stock, which could result in significant
dilution to our existing stockholders.

 
The noteholder will have the right to redeem up to $500,000 of the outstanding balance of such note per month after the notes have been issued for six

months. While we have the option to make such payments in either (a) cash, (b) by paying the redemption amount in the form of shares of common ctock with the
number of redemption shares being equal to the portion of the applicable redemption amount divided by the redemption conversion price or (c) a combination of
cash and shares of common stock. Since the redemption conversion price will be equal 85% multiplied by the average of the two lowest daily volume weighted
average prices per share of the common stock during the 15 trading days immediately preceding the date that the noteholder delivers notice electing to redeem a
portion of the note, the number of shares to be issued by us in satisfaction of this redemption will vary, perhaps considerably. A reduction in our trading value
could cause us to issue a greater number of shares under a redemption notice and therefore increase the dilutive effect to other stockholders.
 
We must increase revenue levels in order to finance our current operations and to implement our business strategies.

 
For the year ended December 31, 2021, we had a net loss of $18.8 million and had an accumulated deficit of approximately $80.1 million as of December

31, 2021, compared to a net loss of $6.5 million for the year ended December 31, 2020, and an accumulated deficit of approximately $61.3 million at December
31, 2020. We need to increase current revenue levels from the sales of our solutions if we are to regain profitability. If we are unable to increase revenue levels,
losses could continue for the near term and possibly longer, and we may not regain profitability or generate positive cash flow from operations in the future.
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Risks Related to Ongoing and Potential Litigation.
 
We  are  currently  a  defendant  in  class  action  lawsuits  alleging  violations  of  the  federal  securities  laws,  which  will  potentially  divert  the  attention  of  our
management and board of directors, require significant legal expenditures in the defense of such suit, as well as possibly result in financial liability should we
be unsuccessful in the defense of these claims.

 
We are in the preliminary stages of defending class action lawsuits alleging that we have committed violations of federal securities laws and regulations.

While the exact nature of these claims is not capable of being determined at this time, we will be expending time, personnel, and financial resources in our defense
of these suits. Even if successful, these suits may not be resolved for a considerable period of time, during which these limited resources will be deployed and
lingering uncertainty may persist in the ultimate culpability, if any, of the Company in connection with these allegations. The effect of these lawsuits during their
pendency will have a negative effect on our cash flow, contribute to our liquidity challenges over the near term, and may ultimately affect our ability to operate our
business.
 
Business and Operational Risks
 
Most of our current revenues are generated from one family of solutions with a limited number of customers, and the decrease of revenue from sales of this
family of solutions could materially harm our business and prospects.
 

Approximately 86.9% of our existing revenues result from sales of TraceCop a cybersecurity solution. TraceCop revenues were $6.3 million for the year
ended December 31, 2021, compared to $6.2 million for the year ended December 31, 2020. While we anticipate the continued introduction of our new
INTRUSION Shield solution will reduce our dependence on this single solution, we can offer no assurances as such, and in the absence of a shift in solution mix,
we may continue to face risks in the event that sales of this key solution to these limited customers were to decrease.
 
We may be unable to successfully market, promote, and sell our new commercial solution, INTRUSION Shield, and market it through new sales channels
to a new set of prospective customers.
 

We have expended significant resources and anticipate continuing to expend significant resources launching our new INTRUSION Shield solution,
including the time, attention, and focus of our senior management and our research and development team, coordination of new marketing strategies highlighting
this new offering and promoting it through new and expanded sales channels to a wider audience of prospective customers than we have historically marketed and
sold our solutions and services. Even if we have sufficient capital to expend on these initiatives, supporting our INTRUSION Shield products may divert resources
from other critical operational areas and further strain our liquidity.
 
We may not be successful in our current efforts to broaden the marketing and sale of the INTRUSION Shield.

 
We believe that we must expand our sales and marketing efforts in order for INTRUSION Shield to achieve marketplace acceptance and to generate

revenue for the Company. However, these efforts depend, in large part, on the success of our channel partners as they market and sell INTRUSION Shield, which
may not be successful. Further, our new efforts in forging meaningful relationships with seasoned and well positioned strategic partners may not yield meaningful
results, and any and all such efforts will need to be accomplished despite certain public remarks and comments that have been made on social media and web-
based platforms as well as statements and allegations that have been, and will continue to be, advanced in the various pleadings that are publicly filed with the
courts. If we are unsuccessful in our efforts to leverage channel and strategic partners and to counter negative public statements, we may not be able to generate
sufficient revenue from INTRUSION Shield to improve the Company’s financial position, results of operations, and cash flow position.
 
 

  7  



 

 
Our efforts to provide a cloud-based delivery system for INTRUSION Shield may not be successful or attractive to our current and potential clients.
 

We are expending significant research and development resources in order to be able to provide the INTRUSION Shield to customers in a cloud-based
environment without the requirement for complementary hardware to be deployed and installed on a customer’s information platforms. If this alternate product
deployment is not achieved, achieved at too great an expense, or does not provide the added incentive to retain and to attract INTRUSION Shield customers, we
may not be able to generate sufficient revenue to justify the expense or to significantly contribute to our revenues, which could in turn have a negative effect on our
financial position, results of operations, and our cash flow position.

 
The current geo-political climate may add uncertainty in the dealings of our customers and could cause them to delay indefinitely certain cyber-security
initiatives or to determine not to introduce or implement any new or innovative cyber-solution products into their information networks.
 

Current events in Eastern Europe and Russia have introduced a significant level of uncertainty in the dealings of our current and potential customers that
could cause them to be hesitant to implement new cyber-security initiatives regardless of the efficacy of our INTRUSION Shield product. Further, these entities
may also determine not to deploy their cash reserves in the face of such uncertainty. These uncertainties could depress the interest or the ability of companies and
governmental entities to test, evaluate, and deploy our INTRUSION Shield in their network environments.
 
The effect of the coronavirus, particularly in the diversion of time and resources of the federal, state, and local governmental entities which make up a
significant concentration of our customer base have caused, and may continue to cause, material adverse effects on our operations and our financial results.
 

A significant concentration of our federal, state, and local governmental customers have been forced to allocate scarce and competing resources and
balance budgetary demands placed upon them as a result of the effects of the coronavirus, mandatory quarantines, decreased travel, interruptions in workforce
populations, scarcity of commodities, and similar economic and operational effects of the virus upon their own constituencies. Considerable uncertainties continue
with respect to the spread and containment of the pandemic, including, without limitation, the effects of mutations in the virus and the efficacy of vaccination
efforts throughout the country and the world. These adverse effects have resulted in decreased demand by some of our customers for our current product offerings
and cybersecurity solutions, negatively affecting historic revenue levels for the Company. A continued decrease in orders for our solutions by our government
customers and losses of efficiency or diversions of resources in our own operations may continue to cause material adverse effect on our operations and financial
results.
 
Scarcity of products and materials in the supply chain could hinder or prevent the deployment of our INTRUSION Shield for our customers who elect to
use the wired version of our solution.
 

Supply chain interruptions have become frequent in light of the lingering commercial effects of COVID and its related variants. Should any of the
component parts required for the hardware interface our customers use to access and to utilize the INTRUSION Shield product, we may have to delay or cancel
our fulfillment of orders that could defer potential revenues or even result in customer cancellations, which would have a negative effect on our financial position
and results of operations.
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A large percentage of our current revenues are received from U.S. government entities, and the loss of these customers or our failure to widen the scope
of our customer base to include general commercial enterprises could negatively affect our revenues.
 

A large percentage of our current revenues result from sales to U.S. government entities. If we were to lose one or more of these customers, our revenues
could decline and our business and prospects may be materially harmed. Further, sales to the government present risks in addition to those involved in sales to
commercial customers, including potential disruption due to appropriation and spending patterns, delays in approving a federal budget and the government’s right
to cancel contracts and purchase orders for its convenience. While we expect that developing relationships with non-governmental customers will mitigate or
eliminate this dependence on, and risk from, serving governmental entities, we can offer no assurances that we will be able to sufficiently diversify our customer
portfolio in a time and manner to adequately mitigate this risk.

 
We are highly dependent on sales of our current solutions through indirect channels, the loss of which would materially adversely affect our
operations.
 

For the years ended December 31, 2021 and 2020, we derived 37.5% and 49.3% of our revenues from sales through indirect sales channels, such as
distributors, value-added resellers, system integrators, original equipment manufacturers and managed service providers. We must expand sales of our current
solutions as well as any new solutions, such as INTRUSION Shield, through these indirect channels in order to increase our revenues. We cannot assure you that
our current solutions or future solutions will gain market acceptance in these indirect sales channels or that sales through these indirect sales channels will increase
our revenues. Further, many of our competitors are also trying to sell their products and solutions through these indirect sales channels, which could result in lower
prices and reduced profit margins for sales of our solutions.

 
Our business depends on the continued service of our key management and technical personnel.

 
Our success depends upon the continued contributions of our key management, sales, marketing, research and development and operational personnel,

including Anthony Scott, our recently appointed President and Chief Executive Officer; T. Joe Head, our Chief Technology Officer; Franklin Byrd, our Chief
Financial Officer; and other key technical personnel. The loss of the services of one or more of our key employees in the future could have a material adverse
effect on our operating results. We also believe our future success will depend upon our ability to attract and retain additional highly skilled management,
technical, marketing, research and development, and operational personnel with experience in managing large and rapidly changing companies, as well as training,
motivating and supervising employees. The market for hiring and retaining certain technical personnel, including software engineers, has become more competitive
and intense in recent years. Failure to attract and retain a sufficient number of qualified technical personnel, including software engineers, or retain our key
personnel could have a material adverse effect on our operating results.

 
We may experience volatility in our workforce and be unable to attract employees in the future as a result of our recent reduction in force. 

 
On July 29, 2021, the Company executed a planned reduction in force resulting in the termination of approximately 20% of its employees. Following this

reduction in force, a number of additional employees resigned, were terminated, or had their positions eliminated. As a result of these recent events, we may be
unable to retain our current employees and be unable to attract new employees in the future, which would have a negative effect on the implementation of our
operations.

 
We could experience damage to our reputation in the cybersecurity industry in the event that our INTRUSION Shield solution fails to meet our customers’
needs or to achieve market acceptance.
 

Our reputation in the industry may be harmed, perhaps significantly, in the event that INTRUSION Shield fails to perform as we expect it to. If
INTRUSION Shield does not perform as we expect, if we experience delivery delays, or if our customers do not perceive the benefits of purchasing and using
INTRUSION Shield as part of their comprehensive cybersecurity solution, our position as a leader in this technology space may be damaged and could affect the
willingness of our customers, as well as potential customers, to purchase our other solutions that function separately from INTRUSION Shield. Any reputational
damage could result in a decrease in orders for all of our solutions, the loss of current customers, and a decrease in our overall revenues which could in turn have a
material adverse effect on our results of operations.
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If we fail to respond to rapid technological changes in the network security industry, we may lose customers or our solutions may become obsolete.
 

The network security industry is characterized by frequent product and service introductions, rapidly changing technology and continued evolution of new
industry standards. We have and must continue to introduce upgrades to our current solutions rapidly in response to customer needs such as new computer viruses
or other novel external attacks on computer networks. Further, our new INTRUSION Shield solution represents our efforts to continue to provide state-of-the art
first-in-time innovation for our customer’s cybersecurity solutions. As a result, our success depends upon our ability to develop and introduce timely upgrades,
enhancements, and new solutions to meet evolving customer requirements and industry standards. The development of technologically advanced network security
products and solutions is a complex and uncertain process requiring high levels of innovation, rapid response, and accurate anticipation of technological and
market trends. We cannot assure you that we will be able to identify, develop, manufacture, market or support new or enhanced solutions successfully in a timely
manner. Further, we or our competitors may introduce new solutions or enhancements that shorten the life cycle of our existing solutions or cause our existing
solutions to become obsolete.
 
We must expend time and resources addressing potential cybersecurity risk, and any breach of our information security safeguards could have a material
adverse effect on the Company.
 

The threat of cyber-attacks requires additional time and money to be expended in efforts to prevent any breaches of our information security protocols.
However, we can provide no assurances that we can prevent all such attempts from being successful, which could result in expenses to address and remediate such
breaches as well as potentially losing the confidence of our customers who depend upon our services to prevent and mitigate such attacks on their respective
business. Should a material breach of our information security systems occur, it would likely have a material adverse impact on our business operations, our
customer relations, and our current and future sales prospects, resulting in a significant loss of revenue.
 
A breach of network security could harm public perception of our cybersecurity solutions, which could cause us to lose revenues.

 
If an actual or perceived breach of network security occurs in the network of a customer of our cybersecurity solutions, regardless of whether the breach is

attributable to our solutions, the market perception of the effectiveness of our solutions could be harmed. This could cause us to lose current and potential end
customers or cause us to lose current and potential value-added resellers and distributors. Because the techniques used by computer hackers to access or sabotage
networks change frequently and generally are not recognized until launched against a target, we may be unable to anticipate these techniques.
 
If our solutions do not interoperate with our customers’ networks, installations will be delayed or cancelled and could harm our business.
 

Our solutions are designed to interface with our customers’ existing networks, each of which have different specifications and utilize multiple protocol
standards and products or solutions from other vendors. Many of our customers’ networks contain multiple generations of products that have been added over time
as these networks have grown and evolved. Our solutions will be required to interoperate with many products and solutions within these networks as well as future
products or solutions in order to meet our customers’ requirements. If we find errors in the existing software or defects in the hardware used in our customers’
networks, we may have to modify our software or hardware to fix or overcome these errors so that our solutions will interoperate and scale with the existing
software and hardware, which could be costly and negatively impact our operating results. In addition, if our solutions do not interoperate with those of our
customers’ networks, demand for our solutions could be adversely affected, orders for our solutions could be cancelled, or our solutions could be returned. This
could hurt our operating results, damage our reputation and seriously harm our business and prospects.
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We face intense competition from both start-up and established companies that may have significant advantages over us and our solutions.
 

The market for our solutions is intensely competitive. There are numerous companies competing with us in various segments of the data security markets,
and their products or solutions may have advantages over our solutions in areas such as conformity to existing and emerging industry standards, interoperability
with networking and other cybersecurity products, management and security capabilities, performance, price, ease of use, scalability, reliability, flexibility,
features, and technical support.
 

Our principal competitors in the data mining and advanced persistent threat market include Niksun, NetScout, FireEye, and Darktrace. Our current and
potential competitors may have one or more of the following significant advantages over us:

 
  · greater financial, technical and marketing resources;
  · better name recognition;
  · more comprehensive security solutions;
  · better or more extensive cooperative relationships; and
  · larger customer base.

 
We cannot assure you that we will be able to compete successfully with our existing or new competitors. Some of our competitors may have, in relation to

us, one or more of the following:
 

  · longer operating histories;
  · longer-standing relationships with OEM and end-user customers; and
  · greater customer service, public relations and other resources.

 
As a result, these competitors may be able to more quickly develop or adapt to new or emerging technologies and changes in customer requirements, or

devote greater resources to the development, promotion and sale of their products or solutions. Additionally, it is likely that new competitors or alliances among
existing competitors could emerge and rapidly acquire significant market share.
 
Investment Risks
 
Our management and larger stockholders currently exercise significant control over our Company and such influence may be in conflict to your interests.
 

As of March 9, 2022, our executive officers and directors beneficially own approximately 8.7% of our voting power. In addition, other related affiliate
parties control approximately 5.3% of voting power. As a result, these stockholders have been able to exercise significant control over all matters requiring
stockholder approval, including the election of directors and approval of significant corporate transactions. Although we follow our policies regarding related party
transactions, we cannot entirely eliminate the influence of these stockholders as long as they hold such a concentration of the voting power of our common stock.
 
We  have  experienced  recent  volatility  in  the  market  for  our  common  stock,  particularly  with  respect  to  significant  swings  in  the  market  price  as  well  as
significant volume in the trading of our common stock.

 
We have experienced extreme shifts in the market value of our common stock as it trades on the Nasdaq Capital Market as well significant increases in

the trading volume of our shares on that market. For example, the market price of our common stock fluctuated between $3.05 and $29.90 during the twelve
months ended December 31, 2021. These fluctuations may result in a hesitancy for investors to purchase and hold shares of our common stock, continued
depression of the market value of our stock, and ultimately negatively affect our ability to raise capital through the issuance and sale of our common stock,
particularly through our at-the-market program or otherwise.
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Risks Related to our Intellectual Property
 
We must adequately protect our intellectual property in order to prevent loss of valuable proprietary information.

 
We rely primarily on a combination of patent, copyright, trademark and trade secret laws, confidentiality procedures, and non-disclosure agreements to

protect our proprietary technology. However, unauthorized parties may attempt to copy or reverse engineer aspects of our solutions or to obtain and use
information that we regard as proprietary. Policing unauthorized use of our solutions is difficult, and we cannot be certain that the steps we have taken will prevent
misappropriation of our intellectual property. This is particularly true in foreign countries whose laws may not protect proprietary rights to the same extent as the
laws of the United States and may not provide us with an effective remedy against unauthorized use. If protection of our intellectual property proves to be
inadequate or unenforceable, others may be able to use our proprietary developments without compensation to us, resulting in potential cost advantages to our
competitors.
 
We may incur substantial expenses defending ourselves against claims of infringement.
 

There are numerous patents held by many companies relating to the design and manufacture of network security systems. Third parties may claim that our
solutions infringe on their intellectual property rights. Any claim, with or without merit, could consume our management’s time, result in costly litigation, cause
delays in sales or implementations of our solutions or require us to enter into royalty or licensing agreements. Royalty and licensing agreements, if required and
available, may be on terms unacceptable to us or detrimental to our business. Moreover, a successful claim of product infringement against us or our failure or
inability to license the infringed or similar technology on commercially reasonable terms could seriously harm our business.

 
Our solutions are highly technical and if they contain undetected errors, our business could be adversely affected, and we might have to defend lawsuits or
pay damages in connection with any alleged or actual failure of our solutions and services.
 

Our solutions are highly technical and complex, are critical to the operation of many networks and, in the case of ours, provide and monitor network
security and may protect valuable information. Our solutions have contained and may contain one or more undetected errors, defects or security vulnerabilities.
Some errors in our solutions may only be discovered after a solution has been installed and used by end customers. Any errors or security vulnerabilities
discovered in our solutions after commercial release could result in loss of revenues or delay in revenue recognition, loss of customers and increased service and
warranty cost, any of which could adversely affect our business and results of operations. In addition, we could face claims for product liability, tort, or breach of
warranty. Defending a lawsuit, regardless of its merit, is costly and may divert management’s attention. In addition, if our business liability insurance coverage is
inadequate or future coverage is unavailable on acceptable terms or at all, our financial condition could be harmed.
 
Item 2.     Properties
 

Our corporate headquarters are currently located in 17,250 square feet of space at 101 East Park Blvd, Suite 1200, Plano Texas. This facility houses our
corporate administration, engineering, sales, and marketing operations. The lease for this facility extends until November 2023. The Company vacated its previous
space in Richardson, Texas beginning in the fourth quarter of 2020. The lease for the 23,000 square foot Richardson facility initially extended through November
2024 and is the subject of a lawsuit the Company filed against the landlord on February 16, 2021. We have charged this landlord with breach of contract,
constructive eviction, and we have requested a declaratory judgment relieving us of any further payment obligations under this lease. The landlord has denied our
claims and responded with a counterclaim seeking alleged past due rent. (See Item 3 – Legal Proceedings)

 
For a variety of reasons, the Company began encouraging its engineers and analysts to work remotely beginning in fourth quarter 2020, and we currently

have engineers and other employees working remotely in Texas as well as several other US States.
 
We believe that the existing facilities will be adequate to meet our operational requirements through 2022, although we periodically review our leased

space to in order to ensure such space is secure and suitable for our current and future needs. We believe that all such facilities are adequately covered by
appropriate property insurance. See Note 8 – Right-of-use Asset and Leasing Liabilities to our Consolidated Financial Statements for additional information
regarding our obligations under leases.
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Item 3.     Legal Proceedings.
 

On February 16, 2021, Intrusion Inc. instituted legal proceedings in the District Court of Dallas County, Texas, 14th Judicial District against Purple Plaza
LLC, the landlord for the facilities we previously occupied in Richardson, Texas. This lawsuit claims damages for breach of contract for, among other things,
failure to maintain and repair the leased facilities and to provide adequate heating, air conditioning and ventilation on the premises, resulting in a constructive
eviction. Intrusion is seeking damages in excess of $1,000,000 together with a declaratory judgment that any of Intrusion’s remaining obligations under the lease
have terminated.  Purple Plaza, LLC has answered by filing a general denial, and recently added a counterclaim seeking alleged past due rent in the amount of
approximately $229,000 and future rent allegedly exceeding $2,000,000 without offsetting its duty to mitigate its damages. Discovery is underway in the matter.
The case is set for jury trial on June 7, 2022.

 
On April 16, 2021, a purported class action lawsuit was filed in the United States District Court, Eastern District of Texas, Sherman Division, captioned

Celeste v. Intrusion Inc. et al., Case No. 4:21-cv-00307 (E.D.Tex) against the Company, the Company’s chief financial officer, and now-former chief executive
officer alleging, among other things, that the defendants made false and/or misleading statements or omissions about the Company’s business, operations, and
prospects in violation of Section 10(b) of the Exchange Act , and Rule 10b-5 promulgated thereunder, as well as Section 20(a) of the Exchange Act. The Celeste
lawsuit claims compensatory damages and legal fees.

 
On May 14, 2021, a related purported class action lawsuit was filed in the United States District Court, Eastern District of Texas, Sherman Division,

captioned Neely v. Intrusion Inc., et al., Case No. 4:12-cv-00374 (E.D. Tex.) against the Company, the Company’s chief financial officer, and now-former chief
executive officer. The Neely lawsuit alleges the same violations under the federal securities laws as those alleged in the Celeste lawsuit. The Neely lawsuit also
seeks compensatory damages and legal fees.

 
On November 23, 2021, the Court consolidated the Celeste and Neely actions, and appointed a lead plaintiff and lead plaintiff’s counsel.  The lead

plaintiff filed his amended complaint on February 7, 2022, which named as additional defendants current and former officers and directors of the Company James
Gero, T. Joe Head, Gary Davis, and Michael Paxton. The Company’s current deadline to respond to the amended complaint is June 9, 2022.  Our management
believes the claims in the lawsuit are without merit and intends to defend our position vigorously. 

 
On August 8, 2021, the Company received a notification from the Securities and Exchange Commission, Division of Enforcement, that it was conducting

an investigation captioned In the Matter of Intrusion Inc. and requesting the Company produce certain documents and information. On November 9, 2021, the
Securities and Exchange Commission served a subpoena on the Company in connection with this investigation which formally requested substantially similar
information as in the prior request. The Company is continuing to comply with the requests and is cooperating in the investigation. The Company can offer no
assurances as to the outcome of this investigation or its potential effect on the Company or its results of operations.

 
In addition to this pending litigation, we are subject to various other legal proceedings and claims that may arise in the ordinary course of business. We do

not believe that any claims exist where the outcome of such matters would have a material adverse effect on our consolidated financial position, operating results
or cash flows. However, there can be no assurance such legal proceedings will not have a material impact on future results. 
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PART II

 
Item 5.     Market for Common Equity and Related Stockholder Matters and Business Issuer Purchases of Equity Securities. – Intrusion Equity
Accounting
 

Our common stock trades on the Nasdaq Capital Market, where it is currently listed under the symbol “INTZ.” As of March 9, 2022, there were
approximately 86 registered holders of record of our common stock. The Company does not have a history of paying dividends on its common stock and has no
present intention to declare any dividends in the foreseeable future.
 

All equity compensation plans under which our common stock is reserved for issuance have previously been approved by our stockholders. The following
table provides summary information as of December 31, 2021, for all of our equity compensation plans (in thousands, except per share data). See Note 10 –
Employee Incentive Plans to our consolidated financial statements for additional discussion.

 

   

Number of
shares of

common stock to
be issued upon

exercise
of outstanding

options(1)  

Weighted
average

exercise price of
outstanding

options  

Number of
shares unvested
restricted stock  

Weighted
average grant
date fair value  

No. of shares of
common stock

remaining
available
for future
issuance

under equity
compensation

plans
Equity compensation plans approved by security holders     617    $ 6.47      149    $ 5.54      2,524 
Equity compensation plans not approved by security holders     –      –      –      –      – 
Total     617    $ 6.47      149    $ 5.54      2,524 
__________________

  (1) Included in the outstanding options are 260,273 from the 2005 Stock Incentive Plan, 131,000 from the 2015 Stock Option Plan and 226,000 from the
2021 Omnibus Incentive Plan.

 
Item 7.     Management’s Discussion and Analysis of Financial Condition and Results of Operations.

 
General

 
The following discussion and analysis includes information management believes is relevant to understand and assess our consolidated financial condition

and results of operations. This section should be read in conjunction with our consolidated financial statements, accompanying notes and the risk factors contained
in this report.

 
 
 

  14  



 

 
Overview

 
Intrusion Inc. offers businesses of all sizes and industries products and services that leverage across our exclusive threat intelligence database which

contains the historical data, known associations, and reputational behavior of over 8.5 billion IP addresses. After many years of gathering intelligence and
providing our INTRUSION TraceCop and Savant solutions exclusively to government entities, we released our first commercial product in 2021, the
INTRUSION Shield. INTRUSION Shield was designed to allow businesses to incorporate a Zero Trust, reputation-based security solution into their existing
infrastructure and to observe traffic flow and instantly block known malicious or unknown connections from both entering or exiting a network, making it an ideal
solution for protecting from Zero Day and ransomware attacks.

 
We spent considerable financial resources and energy in 2021 completing beta testing and launching the INTRUSION Shield product, and these efforts

included an aggressive ramp up in our expenditures, particularly in the areas of sales and marketing and other general and administrative expenses. Unfortunately,
these efforts at promoting the launch of INTRUSION Shield were not as successful as the Company had anticipated. The significant expense of the product launch
combined with minimal sales of INTRUSION Shield in 2021 has strained the Company’s capital resources and caused significant doubt about our ability to
continue our current operations as a going concern.

 
We believe that we must expand our sales and marketing efforts in order for the INTRUSION Shield to achieve marketplace acceptance and to generate

revenue for the Company. However, these efforts depend, in large part, on the success of our channel partners as they market and sell the INTRUSION Shield,
which may not be successful. Further, our new efforts in forging meaningful relationships with seasoned and well positioned strategic partners may not yield
meaningful results, and any and all such efforts will need to be accomplished despite certain public remarks and comments that have been made on social media
and web-based platforms as well as statements and allegations that have, and will continue to be, that have and will continue to be advanced in the various
pleadings that are publicly filed with the courts. We are also expending significant research and development resources in order to be able to provide INTRUSION
Shield to customers in a cloud-based environment without the requirement for complementary hardware to be deployed and installed on a customer’s information
platforms. If this alternate product deployment is not achieved, achieved at too great an expense, or does not provide the added incentive to retain and to attract
INTRUSION Shield customers, we may not be able to generate sufficient revenue to justify the expense or to significantly contribute to our revenues.

 
In order to finance our operations and to continue as a going concern, it has been necessary for us to raise additional funds through public and private

financings. We engaged B. Riley Securities Inc. to act as sales agent under an at-the-market stock issuance program that begin in August of 2021 and has generated
approximately $5.5 million net of fees from those stock sales. We also engaged in certain cost-cutting measures in the latter portion of 2021, including measures to
reduce head count in our non-performing segments and negotiating with certain contractors and vendors to appropriately align our expenses with our revenue
trends.

 
And in March of 2022, we generated $4,682,500 in net proceeds from the issuance of the first of two convertible promissory notes that are issuable under

a Securities Purchase Agreement we entered into with Streeterville Capital, LLC with the ability to receive an additional $4,682,500 in net proceeds from the
issuance of the subsequent note upon the satisfaction of certain conditions, including, without limitation, obtaining certain stockholder approvals at our upcoming
annual meeting of stockholders. (For additional details, see Liquidity and Capital Resources: 2022 Convertible Notes Issuance, below)

 
We have also streamlined and added focused talent to our sales and marketing departments and recruited and engaged a new President and Chief

Executive Officer to spearhead these and other initiatives to better align expenses with revenue, provide valuable and meaningful cybersecurity offerings to both
governmental and commercial clients, and to attract the needed capital resources for the Company to execute on these initiatives in 2022.
 
Results of Operations
 

The following table set forth, the consolidated statements of operations in dollar amounts and as a percentage of our total revenue for the periods
indicated. The period-to-period comparison of results is not necessarily indicative of results for future periods.
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Comparison of the years ended December 31, 2021 and December 31, 2020
 
   Year Ended December 31,   Year Ended December 31,
(in thousands)  2021  2020   2021  2020
Revenue   $ 7,277    $ 6,619      100.0%      100.0% 
Cost of revenue     2,625      2,709      36.1%      39.2% 
                             
Gross profit     4,652      3,910      63.9%      59.1% 
                             
Operating expenses:                            
Sales and marketing     11,931      3,821      164.0%      57.7% 
Research and development     6,328      3,797      87.0%      57.4% 
General and administrative     5,896      2,815      81.0%      42.5% 
                             
Operating loss     (19,503)     (6,523)     -268.0%      -98.5% 
                             
Interest and other income     87      11      1.2%      0.1% 
Interest expense     (21)     (6)     -0.3%      -0.1% 
Gain on the extinguishment of debt     635      –      8.7%      – 
                             
Loss from operations before income taxes     (18,802)     (6,518)     9.6%      98.5% 
Income tax provision     –       –     –      – 
Net loss   $ (18,802)     (6,518)     9.6%      98.5% 
                             
Preferred stock dividends accrued     –      (79)     –      -1.2% 
Net loss attributable to common stockholders   $ (18,802)     (6,597)     -258.3%      -99.7% 
 
Net Revenue
 

Total revenue increased 9.9% to $7.3 million in 2021 from $6.6 million in 2020. The increases in product revenues were primarily due to $0.6 million in
revenues from our INTRUSION Shield product line which was introduced to the market in the first quarter of 2021 and a $0.1 million increase in TraceCop
revenues between the periods. TraceCop revenues were $6.3 million and $6.2 million for the years ended December 31, 2021 and 2020, respectively. No revenue
related to INTRUSION Shield was recognized during the same periods in 2020, as INTRUSION Shield was introduced in 2021. The increases in revenues during
these periods were offset by a de minimus decrease in revenues related to Savant. We expect our product revenues to increase in the future if we can increase sales
to existing customers and add new customers.
 

There were no export sales in 2021 and 2020 primarily due to our focus on domestic revenue sales. Sales of our products internationally may be subject to
currency exchange risk, which may cause our products to effectively increase in price, if the exchange rate moves significantly and the dollar gains value over the
foreign currency.
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Historically, due to the timing of our sales cycle, a significant portion of our monthly sales occurs in the second half of the month. Accordingly, our

receivables increase at the end of each month, which causes a higher accounts receivable balance at month end. This monthly trend also causes an inflated
comparative relationship between revenue and accounts receivable. We believe that this monthly trend will continue because monthly sales forecast and planning
meetings are held in the first week of every month, the middle of the month is focused on sales calls to customers and the latter half of the month on closing sales.
 

Concentration of Revenues. Revenues from sales to various U.S. government entities totaled $5.2 million, or 71.3% of revenues, for the year ended
December 31, 2021, compared to $5.7 million, or 86.3% of revenues, for the same period in 2020. Sales to commercial customers totaled $2.1 million or 28.7% of
total revenue for year ended December 31, 2021, compared to $0.9 million or 13.7% of total revenue for the same period in 2020. Although we expect our
concentration of revenues to vary among customers in future periods depending upon the timing of certain sales, we anticipate that sales to government customers
will continue to account for a significant portion of our revenues in future periods. Sales to the government present risks in addition to those involved in sales to
commercial customers which could adversely affect our revenues, including, without limitation, potential disruption to appropriation and spending patterns and the
government’s reservation of the right to cancel contracts and purchase orders for its convenience. Although we do not anticipate that any of our revenues with
government customers will be renegotiated, any cancelled or renegotiated government orders could have a material adverse effect on our financial results.
Currently, we are not aware of any proposed cancellation or renegotiation of any of our existing arrangements with government entities and, historically,
cancellations or renegotiated orders by government entities have not resulted in a material adverse effect on our business. One individual commercial customer
during the year ended December 31, 2021, individually accounted for over 10.0% of total revenues. During the year ended December 31, 2020, no individual
commercial customer accounted for revenues that were over 10.0% of total revenues. The Company’s similar product and service offerings are not viewed as
individual segments, as its management analyzes the business as a whole and expenses are not allocated to each product offering.
 
Gross Profit
 

Gross profit increased 19.0% to $4.7 million in 2021 from $3.9 million in 2020. As a percentage of revenue, gross profit increased from 59.1% in 2020 to
63.9% in 2021. Gross profit as a percentage of revenue is impacted by several factors, including shifts in product mix, changes in channels of distribution, sales
volume, fluctuations in manufacturing costs, labor costs, pricing strategies, and fluctuations in sales of integrated third-party products. The increase in gross profit
in 2021 was attributable to the introduction of the new INTRUSION Shield product, which has lower direct labor costs than our legacy products.

 
Sales and Marketing
 

Sales and marketing expenses increased to $11.9 million or 164.0% of net revenue in 2021, compared to $3.8 million or 57.7% of net revenue in 2020.
The increase is primarily related to an aggressive ramp up in selling and marketing costs in anticipation of increased revenues from sales of our new INTRUSION
Shield commercial product which failed to materialize in 2021. Some of the more significant increases include: an increase of $3.6 million in labor costs including
share-based compensation expense, an increase of $1.6 million in web marketing, trade shows and other forms of business development advertising costs, an
increase of $1.3 million in contract labor and consulting costs and a $1.3 million increase in general and administrative costs allocated to the sales and marketing
departments. These increases were offset by certain other minor increases and decreases between both periods. In light of our inability to generate significant
revenues from sales of our INTRUSION Shield products in 2021, we determined that these sales costs should be significantly reduced. During the third and fourth
quarter of 2021, we started implementing certain cost saving measures such as a reduction in force as well as negotiations with certain contractors and vendors to
appropriately align our expenses with our revenue trends. Sales and marketing expenses may vary in the future.
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Research and Development
 

Research and development expenses increased to $6.3 million or 87.0% of net revenue in 2021 compared to $3.8 million or 57.4% of net revenue in 2020.
The increase in research and development expense was due to increases in direct labor expenses and increases in costs associated with the development and testing
of our legacy and INTRUSION Shield products. As discussed above, during the third quarter of 2021, we started implementing certain cost saving measures such
as a reduction in force as well as negotiations with certain contractors and vendors to appropriately align our expenses with our revenue trends. Research and
development costs are expensed in the period in which they are incurred. Research and development expenses may vary in the future; mainly dependent on levels
of research and development labor expense charged to direct labor.
 
General and Administrative
 

General and administrative expenses increased to $5.9 million, or 81.0% of revenue in 2021 compared to $2.8 million or 42.5% of revenue in 2020. The
increase in general and administrative costs was also related to an aggressive ramp up in general and administrative costs in anticipation of increased revenues
from sales of our new INTRUSION Shield commercial product which failed to materialize in 2021. Some of the more significant increases include: Employee
related expenses such as direct labor, benefits and recruitment agency fees increased by $2.4 million during the year ended December 31, 2021, when compared to
2020. Legal costs increased by $1.3 million specifically related to non-recurring projects during the year ended December 31, 2021, when compared to 2020. Stock
compensation expense increased by $0.6 million during 2021, when compared to 2020. The increase during 2021, was related to options granted to new employees
as well as compensation expense recognized during this period, related to the accelerated vesting of stock options granted to certain members of our Board upon
retirement during 2021, when compared to 2020. These increases were offset by the $1.1 million loss incurred in 2021 related to the abandonment of our old office
lease, as well as a $2.3 million increase related to costs allocated to other departments within the research and development group and the sales and marketing
group during year ended 2021, when compared with 2020. During the year 2021, the Company executed a series of reduction as part of a larger effort on the
Company’s part to reduce expenses and overhead as a result of the challenges the Company anticipates in meeting its liquidity and cash-flow needs in the near
term, as a result of lower-than-expected 2021 revenues from its newly introduced INTRUSION Shield service offering.

 
Interest Expense
 

Interest expense increased to $21,000 or 0.3% of revenues for the year ended December 31, 2021, compared to $6,000 or 0.1% of revenues for the year
ended December 31, 2020. Our interest expense consists primarily of interest related to finance leases and in 2020 interest specifically related to the SBA PPP
Loan entered in April of 2020. During 2021, we entered multiple finance lease arrangements in the amount of $1.9 million, $1.5 million of which related to new
sever systems replacing our old and outdated sever systems and $0.4 million related to equipment necessary for our INTRUSION Shield commercial product. The
PPP Loan along with accrued interest amounts was forgiven in April 2021 and a gain in the extinguishment of debt was recognized on the consolidated statements
of operations. The increase in Interest Expense for the periods presented above is primarily related to the increase in finance leases between the periods and the
extinguishment of the PPP Loan. Interest expense will vary in the future based on our cash flow and borrowing needs. 

 
Interest and Other Income
 

Interest and other income were $87,000 for the year ended December 31, 2021, compared to $11,000 for the year ended December 31, 2020.
 
 
 

  18  



 

 
Gain on Extinguishment of Debt

 
Gain on extinguishment of debt increased $0.6 million for the year ended December 31, 2021, compared to no gains or losses on the extinguishment of

debt incurred for the year ended December 31, 2020. This increase due to the forgiveness of our SBA PPP Loan principal and accrued interest entered in April
2020 and forgiven in April 2021. There were no other gains or losses on the extinguishment of debt incurred for the year ended December 31, 2021.
 
Income Taxes
 

Our effective income tax rate was 0% in 2021 and 2020 as valuation allowances have been recorded for the entire amount of the net deferred tax assets
due to uncertainty of realization.
 
Consolidated Statements of Cash Flows
 

Our cash flows for the years ended December 31, 2021 and 2020 were:
 

   Year Ended

   
December 31,

2021  
December 31,

2020
Net cash used in operating activities   $ (16,557)   $ (5,177)
Net cash used in investing activities     (1,148)     (320)
Net cash provided by financing activities     5,101      18,867 
Change in cash and cash equivalents   $ (12,604)   $ 13,370 
 
Operating Activities

 
Net cash used in operations for the twelve months ended December 31, 2021, was $16.6 million due primarily to a net loss of $18.8 million offset by the

following sources of cash and non-cash items: a $383 thousand increase in deferred revenue, primarily due to increases in cash advances from certain customers
shifting to making upfront payments for our services for their contract term of one year and an increased customer base related to our INTRUSION Shield
product, a $172 thousand decrease in accounts receivable, primarily caused by timing in receipt of receivables from our customers, a $25 thousand increase in
accounts payable and accrued expense, a $0.6 million in gain on the extinguishment of the PPP Loan, $1.3 million in stock-based compensation, $780 thousand in
depreciation expense and amortization expense, $243 thousand in noncash lease costs and $17 thousand in other operating activities.

 
Net cash used in operations for the twelve months ended December 31, 2020, was $5.2 million due primarily to a net loss of $6.5 million and the

following uses of cash: a $339 thousand decrease in deferred revenue, due to shorter term upfront fee payments received from our customers, a $258 thousand
increase in prepaid expenses and other assets, driven by increases in prepaid software and insurance costs, and a $334 thousand decrease in accounts payable and
accrued expenses. This was partially offset by these sources of cash and non-cash items: a $1.1 million non-cash write-off for an abandoned operating lease asset, a
$333 thousand decrease in accounts receivable, primarily related to the timing in receipt of receivables from our customers, $322 thousand in stock-based
compensation, $231 thousand in depreciation expense and amortization expense, and $294 thousand in noncash lease costs.
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Investing Activities
 

Net cash used in investing activities for the year ended December 31, 2021 was $1.1 million, which was primarily the result of additions to property and
equipment specifically related to $0.4 million related to hardware utilized to administer our INTRUSION Shield product, $0.3 million of hardware and software
equipment utilized in our data center, $0.1 million of in-house software and computer systems for employees, $0.2 million of AI related computer systems and $0.1
million related to website design and intangible assets – domain name (“www.Cyberwarfare.com”).

 
Net cash used in investing activities for the year ended December 31, 2020, was $320 thousand for purchases of property and equipment.

 
Financing Activities

 
Net cash provided by financing activities was $5.1 million for the year ended December 31, 2021, which was primarily the result of net proceeds from our

at-the-market program public offering of $5.6 million, proceeds from exercise of stock options of $0.2 million offset by the payment on principal of finance right-
of-use leases of $0.7 million.

 
Net cash provided by financing activities was $18.9 million for the year ended December 31, 2020, with proceeds of $18.2 million from a stock offering,

$629 thousand from a PPP loan, and proceeds from exercise of stock options of $209 thousand. This was directly offset by the following uses of cash: payments
for preferred stock dividends of $99 thousand and payment on principal of finance right-of-use leases of $43 thousand.  

 
Liquidity and Capital Resources
 

As of December 31, 2021, we had cash and cash equivalents of $4.1 million, down from approximately $16.7 million as of December 31, 2020, and
working capital of $2.1 million as of December 31, 2021, compared to $16.2 million as of December 31, 2020. Our principal source of cash for funding operations
and growth had been through cash flows generated from operating activities together with the approximately $5.6 million in net proceeds received from our at-the-
market program during 2021 and the approximately $18.0 million in net proceeds received from our secondary public offering in 2020.

 
Current At-The Market Offering.
 
In August of 2021, we engaged B. Riley Securities, Inc. to act as sales agent under our at-the-market program, which allows us to potentially sell up to

$50.0 million of our common stock on a delayed or continuous basis through the use of a shelf-registration statement on Form S-3, which we initially filed on
August 5, 2021. The shelf registration became effective on August 16, 2021. As of December 31, 2021, we have received proceeds of approximately $5.6 million
net of fees from the sale of 1,302,033 shares of our common stock pursuant to the program. As of the date hereof, we have we have received proceeds of
approximately $1,000,000 net of fees from the sale of 2478,690 shares of our common stock pursuant to the program in 2022 to date.

 
For so long as our public float is less than $75 million, we will be subject to the restrictions set forth in General Instruction I.B.6 to Form S-3, which limit

our ability to conduct primary offerings under a Form S-3 registration statement, including with respect to issuances under our at-the-market program. Under such
limitations, we may not sell, during any 12-month period, securities on Form S-3 having an aggregate market value of more than one-third of our public float. As
of March 9, 2022, our public float calculated in accordance with General Instruction I.B.6 of Form S-3 was $16.1 million. 

 
2022 Convertible Notes Issuance.
 
We entered into a securities purchase agreement (the “SPA”) with Streeterville Capital, LLC (the “Investor”) on March 10, 2022, pursuant to which,

among other things, the Investor (i) purchased an unsecured promissory note (“Note #1”) in the aggregate principal amount totaling $5,350,000 in exchange for
$5,000,000 less certain expenses and (ii) agreed to purchase another unsecured promissory note at the Company’s election (“Note #2” and, together with Note #1,
the “Notes”) in aggregate principal amount totaling $5,350,000 in exchange for $5,000,000, with the Company’s election being subject to the Company satisfying,
among others, the following conditions within six months of the issuance of Note #1: (A) obtaining stockholder approval for the issuance of shares of the
Company’s common stock (“Common Stock”) in excess of 19.99% of the outstanding shares of Common Stock in connection with the potential redemption of the
Notes (as described below) and (B) there being no Trigger Event (as defined in the Notes) under Note #1. If Note #2 is issued, the terms of Note #1 and Note #2
will be substantively identical. The Company received approximately $4.6 million, net of transaction expenses, in connection with the issuance of Note #1 and
intends to use the proceeds from such issuance for general corporate purposes.
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Under the SPA, the parties provided customary representations and warranties to each other. Also, until amounts due under the Notes are paid in full, the

Company agreed, among other things, to: (i) timely make all filings under the Securities Exchange Act of 1934, (ii) ensure the Common Stock continues to be
listed on the Nasdaq Stock Market (“Nasdaq”) or the New York Stock Exchange, (iii) not issue debt securities or certain equity securities where the pricing of such
equity securities is tied to the public trading price of the Common Stock, in each case, without the Investor’s prior consent, and (iv) offer the Investor the right to
purchase up to 10% of future equity and debt securities offerings, subject to certain exceptions and limitations. The Company also agreed under the SPA to reserve
with the Company’s transfer agent 6.5 million shares of Common Stock for potential issuance under each Note for shares that may be delivered in connection with
the redemption right, which reservation may be increased and decreased in certain circumstances.

 
The Notes have an interest rate of 7% per annum. The maturity date of each Note is 18 months from the issuance date of such Note (the “Maturity Date”).

Each of the Notes carry an original issue discount totaling $350,000, which is included in the principal balance of the Note. If the Company elects to prepay the
Notes prior to the Maturity Date, it must pay a premium of (i) 5%, if the prepayment occurs prior to the three-month anniversary of issuance, (ii) 7.5%, if the
prepayment occurs between the three-month anniversary and six-month anniversary of issuance and (iii) 10% if the prepayment occurs after the six-month
anniversary of issuance (in each case, plus the principal, interest, and fees owed as of the prepayment date).

 
Beginning on the date that is six (6) months after the issuance date of the applicable Note, the Noteholder has the right to redeem up to $500,000 of the

outstanding balance of such Note per month. Payments may be made by the Company, generally at the Company’s option, (a) in cash, (b) by paying the
redemption amount in the form of shares of Common Stock with the number of redemption shares being equal to the portion of the applicable redemption amount
divided by the Redemption Conversion Price or (c) a combination of cash and shares of Common Stock. The “Redemption Conversion Price” shall equal 85%
multiplied by the average of the two lowest daily volume weighted average prices per share of the Common Stock during the 15 trading days immediately
preceding the date that the Noteholder delivers notice electing to redeem a portion of the Note. The Company’s right to satisfy the redemption amount in shares of
Common Stock is subject to certain limitations, including (i) there not being any Equity Conditions Failure (as defined in the Note), (ii) the Noteholder and its
affiliates together not owning more than 9.99% of the outstanding shares of Common Stock, and (iii) for Note #1, the aggregate shares of Common Stock issued
upon redemption of Note #1 not exceeding 19.99% of the outstanding Common Stock unless the Company has obtained stockholder approval under Nasdaq rules
for such issuance.

 
The Notes contain certain Trigger Events that generally, if uncured within five (5) trading days, may result in an event of default in accordance with the

terms of the Notes (such event, an “Event of Default”). Upon a Trigger Event, the Noteholder may increase the outstanding balance by 15% for certain major
Trigger Events and 5% for all other Trigger Events. Additionally, upon an Event of a Default, the Noteholder may consider the Note immediately due and payable.
Upon an Event of Default, the interest rate may also be increased to the lesser of 18% per annum or the maximum rate permitted under applicable law.

 
In order to finance our operations and to continue as a going concern, we believe it will be necessary for us to raise additional funds through public or

private financings, including through the utilization of our at-the-market program. Based on the current forecast for the year 2022, we believe that we will have
sufficient cash resources to finance our operations and expected capital expenditures through March 18, 2023. While we can provide no assurances that we will be
able  to  raise  additional  funds  through  any  future  equity  or  debt  financings,  the  terms  of  those  financings,  if  available  at  all,  may  be  on  terms,  which  are  not
favorable to us and, in the case of equity financings, will result in dilution to our stockholders.
 
Critical Accounting Policies and Estimates
 

Management’s discussion and analysis of financial condition and results of operations are based upon our consolidated financial statements, which have
been prepared in accordance with accounting principles generally accepted in the United States. The preparation of these financial statements requires us to make
estimates and judgments that affect the reported amounts of assets, liabilities, revenues and expenses, and related disclosure of contingent assets and liabilities. On
an on-going basis, we evaluate our estimates, including those related to product returns, bad debts, income taxes, warranty obligations, maintenance contracts and
contingencies. We base our estimates on historical experience and on various other assumptions that are believed to be reasonable under the circumstances, the
results of which form the basis for making judgments about the carrying values of assets and liabilities that are not readily apparent from other sources. Actual
results may differ from these estimates under different assumptions or conditions.

 
We believe the following critical accounting policies affect our more significant judgments and estimates used in the preparation of our consolidated

financial statements.
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Revenue Recognition
 

We generally recognize revenue upon shipment or after meeting certain performance obligations. Our products can include hardware, perpetual software
licenses and data sets. Data set updates are the majority of our sales. Warranty costs and sales returns have not been material.
 

We recognize sales of our data sets in accordance with Financial Accounting Standards Board Accounting Standards Codification (“FASB ASC”) Topic
606 whereby revenue from contracts with customers are recognized once the criteria under the five steps below are met:
 
  i) identify the contract with a customer;
 
  ii) identify the performance obligations in the contract;
 
  iii) determine the transaction price;
 
  iv) allocate the transaction price to the separate performance obligations; and
 
  v) recognize revenue upon satisfaction of a performance obligation.
 

Data updates are typically done monthly, and revenue is matched accordingly. Product sales may include maintenance and customer support allocated
revenue in an arrangement using estimated selling prices of the delivered goods and services based on a selling price hierarchy using the relative selling price
method. All of our product offering and service offering market values are readily determined based on current and prior stand-alone sales. We may defer and
recognize maintenance, updates and support revenue over the term of the contract period, which is generally one year.
 

Our normal payment terms offered to customers, distributors and resellers are net 30 days domestically and net 45 days internationally. We do not offer
payment terms that extend beyond one year and rarely do we extend payment terms beyond our normal terms. If certain customers do not meet our credit
standards, we do require payment in advance on some of our smaller sized customers, to limit our credit exposure.
 

Shipping and handling costs are billed to the customer and included in revenue. Shipping and handling expenses are included in cost of revenue. We have
elected to account for shipping and handling costs as fulfillment costs after the customer obtains control of the goods.
 

With our newest product, INTRUSION Shield, we began offering software on a subscription basis. INTRUSION Shield is a hosted arrangement subject
to software as a service (“SaaS”) guidance under ASC 606. SaaS arrangements are accounted for as service obligations, not arrangements that transfer a license of
IP.

 
We utilize the five-step process, mentioned above, per FASB ASC Topic 606 to recognize sales and will follow that directive, also, to define revenue

items as individual and distinct. INTRUSION Shield services provided to our customers for a fixed monthly subscription fee include:
 
  · Access to our proprietary software and database to detect and prevent unauthorized access to our clients’ information networks;
  · Use of all software, associated media, printed materials, data, files, online documentation, and any equipment that we provide for customers to access

INTRUSION Shield; and
  · Tech support, post contract customer support (PCS) includes daily program releases or corrections provided by us without additional charge.
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The contract provided for no other services, and our customers have no rebates or return rights, nor are any such rights anticipated to be offered as part of

this service.
 
We satisfy our performance obligation when our INTRUSION Shield solution is available to detect and prevent unauthorized access to a client’s

information networks. Revenue should be recognized monthly over the term of the contract. The Company’s standard initial contract terms automatically renew
unless notice is given 30 days before renewal. Upfront payment of fees are deferred and amortized into income over the period covered by the contract.
 
Allowances for Doubtful Accounts

 
We maintain allowances for doubtful accounts for estimated losses resulting from the inability of our customers to make required payments. Our

receivables are uncollateralized, and we expect to continue this policy in the future. If the financial condition of our customers were to deteriorate, resulting in an
impairment of their ability to make payments, increased allowances may be required. Historically, our estimates for sales returns and doubtful accounts have not
differed materially from actual results.
 
Fair Value of Financial Instruments
 

We calculate the fair value of our assets and liabilities which qualify as financial instruments and include additional information in the notes to
consolidated financial statements when the fair value is different than the carrying value of these financial instruments. The estimated fair value of accounts
receivable, accounts payable and accrued expenses, and dividends payable approximate their carrying amounts due to the relatively short maturity of these
instruments. Financing leases and PPP loan approximate fair value as they bear market rates of interest. None of these instruments are held for trading purposes.
 
Recent Accounting Pronouncements
 

See Note 2 to the consolidated financial statements (Part II, Item 8 of this Form 10-K) for further discussion.
 
Item 8.     Financial Statements
 

The information required by this Item 8 begins on page F-1 of this Annual Report on Form 10-K.
 
Item 9A.     Controls and Procedures
 
Evaluation of Effectiveness of Disclosure Controls and Procedures
 

The Company’s management, under the supervision and with the participation of our Chief Executive Officer and our Chief Financial Officer, conducted
an evaluation of the effectiveness of the design and operation of the Company’s disclosure controls and procedures, as defined in Rules 13a-15(e) and 15d-
15(e) under the Exchange Act. Based on this evaluation, the Chief Executive Officer and Chief Financial Officer concluded that, as of the end of the period
covered by this report, the Company’s disclosure controls and procedures are effective to provide reasonable assurance that information required to be disclosed by
the Company in reports that it files or submits under the Exchange Act is recorded, processed, summarized, and reported within the time periods specified in the
rules and forms of the Securities and Exchange Commission, and is accumulated and communicated to management, including the Company’s principal executive
officer and principal financial officer, as appropriate, to allow timely decisions regarding required disclosure.
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Management Report on Internal Control over Financial Reporting
 

The Company’s management is responsible for establishing and maintaining adequate internal control over financial reporting (as defined in Rules 13a-
15(f) and 15d-15(f) under the Exchange Act) to provide reasonable assurance regarding the reliability of the Company’s financial reporting and the preparation of
consolidated financial statements for external purposes in accordance with U.S. generally accepted accounting principles.
 

The Company’s management, under the supervision and with the participation of our Chief Executive Officer and our Chief Financial Officer, conducted
an evaluation of the effectiveness of the Company’s internal control over financial reporting based on criteria established in 2013 Internal Control—Integrated
Framework issued by the Committee of Sponsoring Organizations of the Treadway Commission. Management’s evaluation included an assessment of elements
such as the design and operating effectiveness of key financial reporting controls, process documentation, accounting policies, and the Company’s overall control
environment. Based on its evaluation, management concluded that the Company’s internal control over financial reporting was effective as of the year ended
December 31, 2021 to provide reasonable assurance regarding the reliability of the Company’s financial reporting and the preparation of consolidated financial
statements for external reporting purposes in accordance with U.S. generally accepted accounting principles. The Company reviewed the results of management’s
assessment with the Audit Committee of the Board of Directors.
 

This Annual Report does not include an attestation report of the Company’s registered public accounting firm regarding internal control over financial
reporting. Management’s report was not subject to attestation by the Company’s registered public accounting firm pursuant to rules of the Securities and Exchange
Commission that permit the Company to provide only management’s report in this Annual Report. This report shall not be deemed to be filed for purposes of
Section 18 of the Exchange Act or otherwise subject to the liabilities of that section and is not incorporated by reference into any filing of the Company, whether
made before or after the date hereof, regardless of any general incorporation language in such filing.
 
Inherent Limitations on Effectiveness of Controls
 

The Company’s management, including our Chief Executive Officer and our Chief Financial Officer, does not expect that the Company’s disclosure
controls or internal control over financial reporting will prevent or detect all errors and all fraud. A control system, no matter how well designed and operated, can
provide only reasonable, not absolute, assurance that the control system’s objectives will be met. The design of a control system must reflect the fact that there are
resource constraints, and the benefits of controls must be considered relative to their costs. Further, because of the inherent limitations in all control systems, no
evaluation of controls can provide absolute assurance that misstatements due to error or fraud will not occur or that all control issues and instances of fraud, if any,
have been detected. The design of any system of controls is based in part on certain assumptions about the likelihood of future events, and there can be no
assurance that any design will succeed in achieving its stated goals under all potential future conditions. Projections of any evaluation of the effectiveness of
controls to future periods are subject to risks. Over time, controls may become inadequate because of changes in conditions or deterioration in the degree of
compliance with policies or procedures.
 
Changes in Internal Control over Financial Reporting
 

During the quarter ended December 31, 2021, there were no changes in our internal control over financial reporting (as defined in Rules 13a-15(f) and
15d-15(f) under the Exchange Act) that have materially affected, or are reasonably likely to materially affect, our internal control over financial reporting.

 
 
 
 
 
 
 
 
 

  24  



 

 
PART III

 
Certain information required by Part III is omitted from this Form 10-K because we will file a definitive Proxy Statement for our 2022 annual meeting of

stockholders pursuant to Regulation 14A (the “Proxy Statement”) no later than 120 days after the end of the fiscal year covered by this Annual Report on Form 10-
K, and certain information to be included therein is incorporated herein by reference.
 
Item 10.   Directors, Executive Officers and Corporate Governance.
 

The information called for by this item is incorporated herein by reference to the Proxy Statement.
 
Item 11.   Executive Compensation.
 

The information called for by this item is incorporated herein by reference to the Proxy Statement.
 
Item 12.   Security Ownership of Certain Beneficial Owners and Management and Related Stockholder Matters.
 

The information called for by this item is incorporated herein by reference to the Proxy Statement.
 
Item 13.   Certain Relationships and Related Transactions, and Director Independence.
 

The information called for by this item is incorporated herein by reference to the Proxy Statement.
 

Item 14.   Principal Accounting Fees and Services.
 

The information called for by this item is incorporated herein by reference to the Proxy Statement.
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PART IV

 
Item 15.   Exhibits and Financial Statement Schedules.
 

(a)     1.   Consolidated Financial Statements.
 

The following consolidated financial statements of Intrusion Inc. and subsidiaries, are submitted as a separate section of this report (See F-pages):
 
Report of Independent Registered Public Accounting Firm (PCAOB ID 726) F-1
Consolidated Balance Sheets at December 31, 2021 and 2020 F-2
Consolidated Statements of Operations for the years ended December 31, 2021 and 2020 F-3
Consolidated Statements of Changes in Stockholders’ Equity for the years ended December 31, 2021 and 2020 F-4
Consolidated Statements of Cash Flows for the years ended December 31, 2021 and 2020 F-5
Notes to Consolidated Financial Statements F-6
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Exhibit Number   Description of Exhibit
3.1(3)   Restated Certificate of Incorporation of the Registrant
3.2(5)   Certificate of Amendment to Certificate of Incorporation of Registrant
3.6(2)   Bylaws of the Registrant
4.1(6)   Specimen Common Stock Certificate
4.2(1)   Description of the Registrant’s Capital Stock
4.3(15)   Form of Convertible Promissory Note Issued on March 10, 2022, by the Registrant in favor of Streeterville Capital, LLC
4.4(15)

 
Form of Convertible Promissory Note #1 Issuable Under the Securities Purchase Agreement dated March 10, 2022, by and between the
Registrant and Streeterville Capital, LLC.

10.1(6)   Lease Agreement between CalWest Industrial Holdings Texas, L.P. and Intrusion Inc.
10.2(13)   Fourth Amendment to Lease, executed on September 27, 2019, by and between Intrusion Inc. and JP-CORPORATE PLACE, LP.
10.3(1)   Sublease Agreement between the Registrant and CliftonLarsonAllen LLP dated September 28, 2020
10.4(1)   Lease between the Registrant and JBA Portfolio, LLC, executed as of February 3, 2021
10.5(2)   Amended and Restated 401(k) Savings Plan of the Registrant
10.6(4)   Intrusion Inc. 401(k) Savings Plan Summary of Material Modifications
10.7(7)   Amended 2005 Stock Incentive Plan of the Registrant
10.8(9)   2015 Stock Incentive Plan of the Registrant
10.9(10)   Form of Notice of Grant of Stock Option
10.10(10)   Form of Stock Option Agreement
10.11(10)   Form of Notice of Grant of Non-Employee Director Automatic Stock Option (Initial Grant)
10.12(10)   Form of Notice of Grant of Non-Employee Director Automatic Stock Option (Annual Grant)
10.13(10)   Form of Automatic Stock Option Agreement
10.14 (11)   Intrusion Inc. 2021 Omnibus Incentive Plan
10.15(12)   Form of Incentive Stock Option Award Agreement to the Intrusion Inc. 2021 Omnibus Incentive Plan
10.16(13)   Sales Agreement, dated August 5, 2021, between the Registrant and B. Riley Securities, Inc.
10.17(14)   Executive Employment Agreement between Intrusion Inc. and Anthony Scott, dated November 11, 2021.
10.18 (15)   Securities Purchase Agreement dated March 10, 2022, by and between the Registrant and Streeterville Capital, LLC.
14.1(1)   Code Of Conduct
21(8)   List of Subsidiaries of Registrant
23.1(1)   Consent of Whitley Penn LLP, Independent Registered Public Accounting Firm
31.1(1)   Certification of Chief Executive Officer Pursuant to Rule 13a-14(a) of the Exchange Act
31.2(1)   Certification of Chief Financial Officer Pursuant to Rule 13a-14(a) of the Exchange Act
32.1(1)

 
Certification of Chief Executive Officer Pursuant to Rule 13a-14(b) of the Exchange Act and 18 U.S.C. Section 1350, as adopted
pursuant to Section 906 of the Sarbanes-Oxley Act of 2002

32.2(1)
 

Certification of Chief Financial Officer Pursuant to Rule 13a-14(b) of the Exchange Act and 18 U.S.C. Section 1350, as adopted
pursuant to Section 906 of the Sarbanes-Oxley Act of 2002

101.INS(1)   XBRL Instance Document.
101.SCH(1)   XBRL Taxonomy Extension Schema Document.
101.CAL(1)   XBRL Taxonomy Extension Calculation Linkbase Document.
101.DEF(1)   XBRL Taxonomy Extension Definition Linkbase Document.
101.LAB(1)   XBRL Taxonomy Extension Label Linkbase Document.
101.PRE(1)   XBRL Taxonomy Extension Presentation Linkbase Document.
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(1) Filed herewith
(2) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Annual Report on Form 10-K, for the fiscal year ended December 31, 2000, which Exhibit is incorporated herein by

reference.
(3) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Current Report on Form 8-K dated June 15, 2010, which Exhibit is incorporated herein by reference.
(4) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Quarterly Report on Form 10-Q for the quarter ended March 31, 2002, which Exhibit is incorporated herein by

reference.
(5) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Annual Report on Form 10-K for the fiscal year ended December 31, 2001 (as amended), which Exhibit is

incorporated herein by reference.
(6) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Annual Report on Form 10-K for the fiscal year ended December 31, 2003 (as amended), which Exhibit is

incorporated herein by reference.
(7) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Current Report on Form 8-K dated June 15, 2005, which Exhibit is incorporated herein by reference.
(8) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Annual Report on Form 10-K for the fiscal year ended December 31, 2017 (as amended), which Exhibit is

incorporated herein by reference.
(9) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Definitive Proxy Statement on Schedule 14A in connection with the solicitation of proxies for its Annual Meeting of

Stockholders held May 14, 2015, which Exhibit is incorporated herein by reference.
(10) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Annual Report on Form 10-K for the fiscal year ended December 31, 2019 (as amended), which Exhibit is

incorporated herein by reference.
(11) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Current Report on Form 8-K filed on May 24, 2021, which Exhibit is incorporated by reference herein.  
(12) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Quarterly Report on Form 10-Q filed on November 12, 2021, which Exhibit is incorporated by reference herein.
(13) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Registration Statement on Form S-3 filed on August 5, 2021, which Exhibit is incorporated by reference herein.
(14) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Current Report on Form 8-K filed on November 17, 2021, which Exhibit is incorporated by reference herein.
(15) Filed as an Exhibit to the Registrant’s Current Report on Form 8-K filed on March 10, 2022, which Exhibit is incorporated by reference herein.

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

  28  



 

SIGNATURES
 

Pursuant to the requirements of Section 13 or 15(d) of the Securities Exchange Act of 1934, the registrant duly caused this report to be signed on its behalf
by the undersigned, thereunto duly authorized.
 
Dated: March 18, 2021 INTRUSION INC.  
  (Registrant)  
       
  By: /s/ ANTHONY SCOTT  
    Anthony Scott  
    Chief Executive Officer, Director  
    (Principal Executive Officer)  
       
       
  By: /s/ B. FRANKLIN BYRD  
    B. Franklin Byrd  
    Chief Financial Officer  
    (Principal Financial and Accounting Officer)  
 

Pursuant to the requirements of the Securities Exchange Act of 1934, this report has been signed below by the following persons on behalf of the registrant
and in the capacities and on the dates indicated.
 

Signature   Title   Date
         

/S/ ANTHONY SCOTT   Chief Executive Officer, Director   March 18, 2022
Anthony Scott   (Principal Executive Officer)    

         
         

/S/ B. FRANKLIN BYRD   Chief Financial Officer   March 18, 2022
B. Franklin Byrd   Principal Financial and Accounting Officer    

         
         

/S/ ANTHONY LEVECCHIO   Executive Chairman, Director   March 18, 2022
Anthony LeVecchio        

         
         

/S/ JAMES F. GERO   Director   March 18, 2022
 James F. Gero        

         
         

/S/ KATRINKA B. MCCALLUM   Director   March 18, 2022
Katrinka B. McCallum        

         
         

/S/ GREGORY WILSON   Director   March 18, 2022
Gregory Wilson        

         
         

/S/ JAMIE SCHNUR   Director   March 18, 2022
Jamie Schnur        

 
 
 

  29  



 

 
REPORT OF INDEPENDENT REGISTERED PUBLIC ACCOUNTING FIRM

 
 
To the Board of Directors and Stockholders of
Intrusion Inc.
 
 
Opinion on the Financial Statements
 
We have audited the accompanying consolidated balance sheets of Intrusion Inc. and subsidiaries (the “Company”) as of December 31, 2021 and 2020, and the
related consolidated statements of operations, changes in stockholders’ equity, and cash flows for the years then ended, and the related notes (collectively referred
to  as  the  “financial  statements”).  In  our  opinion,  the  financial  statements  present  fairly,  in  all  material  respects,  the  financial  position  of  the  Company  as  of
December 31, 2021 and 2020, and the results of their operations and their cash flows for the years then ended, in conformity with accounting principles generally
accepted in the United States of America.
 
Basis for Opinion
 
These financial statements are the responsibility of the Company’s management. Our responsibility is to express an opinion on these financial statements based on
our audits. We are a public accounting firm registered with the Public Company Accounting Oversight Board (United States) (“PCAOB”) and are required to be
independent  with  respect  to  the  Company  in  accordance  with  the  U.S.  federal  securities  laws  and  the  applicable  rules  and  regulations  of  the  Securities  and
Exchange Commission and the PCAOB.
 
We  conducted  our  audits  in  accordance  with  the  standards  of  the  PCAOB.  Those  standards  require  that  we  plan  and  perform  the  audit  to  obtain  reasonable
assurance about whether the financial statements are free of material misstatement, whether due to error or fraud. The Company is not required to have, nor were
we engaged to perform, an audit of its internal control over financial reporting. As part of our audits we are required to obtain an understanding of internal control
over financial reporting, but not for the purpose of expressing an opinion on the effectiveness of the entity’s internal control over financial reporting. Accordingly,
we express no such opinion.
 
Our audits included performing procedures to assess the risks of material misstatement of the financial statements, whether due to error or fraud, and performing
procedures  that  respond  to  those  risks.  Such  procedures  included  examining,  on  a  test  basis,  evidence  regarding  the  amounts  and  disclosures  in  the  financial
statements.  Our audits also included evaluating the accounting principles used and significant estimates made by management,  as well as evaluating the overall
presentation of the financial statements. We believe that our audits provide a reasonable basis for our opinion.
 
Critical Audit Matters
 
Critical audit matters are matters arising from the current period audit of the financial statements that were communicated or required to be communicated to the
audit committee and that: (1) relate to accounts or disclosures that are material to the financial statements and (2) involved our especially challenging, subjective,
or complex judgments. We determined that there are no critical audit matters.
 
 
/s/ Whitley Penn LLP
  
We have served as the Company’s auditor since 2009.
 
Plano, Texas
March 18, 2022
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INTRUSION INC. AND SUBSIDIARIES
CONSOLIDATED BALANCE SHEETS
(In thousands, except par value amounts)

 
                
   December 31
   2021  2020

ASSETS       
Current Assets:              
Cash and cash equivalents   $ 4,100    $ 16,704 
Accounts receivable     1,034      1,233 
Prepaid expenses     356      370 

Total current assets     5,490      18,307 
Non-Current Assets:              
Property and Equipment:              
Equipment     2,517      1,453 
Furniture and fixtures     43      43 
Leasehold improvements     67      67 

Property and equipment, gross     2,627      1,563 
Accumulated depreciation and amortization     (1,567)     (1,097)
Property and equipment, net     1,060      466 
Finance leases, right-of-use assets, net     1,709      20 
Operating leases, right-of-use assets, net     808      1,010 
Other assets     166      79 

Total non-current assets     3,743      1,575 
TOTAL ASSETS   $ 9,233    $ 19,882 
               

LIABILITIES AND STOCKHOLDERS’ EQUITY              
               
Current Liabilities:              
Accounts payable, trade   $ 718    $ 408 
Accrued expenses     534      628 
Finance lease liabilities, current portion     644      21 
Operating lease liabilities, current portion     935      487 
PPP loan payable, current portion     –      421 
Deferred revenue     560      177 

Total current liabilities     3,391      2,142 
               
Non-Current Liabilities:              
PPP loan payable, noncurrent portion     –      212 
Finance lease liabilities, noncurrent portion     673      – 
Operating lease liabilities, noncurrent portion     1,250      1,867 

Total non-current liabilities     1,923      2,079 
               
Commitments and contingencies – (See Note 9)              
               
Stockholders’ equity:              
Preferred Stock $0.01 par value: Authorized shares – 5,000 Issued shares – 0 in 2021 and 2020     –      – 
Common stock $0.01 par value: Authorized shares — 80,000 Issued shares — 19,135 in 2021 and
17,428 in 2020 Outstanding shares — 19,125 in 2021 and 17,418 in 2020     191      174 

Common stock held in treasury, at cost – 10 shares     (362)     (362)
Additional paid-in capital     84,230      77,187 
Accumulated deficit     (80,097)     (61,295)
Accumulated other comprehensive loss     (43)     (43)

Total stockholders’ equity     3,919      15,661 
TOTAL LIABILITIES AND STOCKHOLDERS’ EQUITY   $ 9,233    $ 19,882 

 
The accompanying notes are an integral part of these consolidated financial statements.
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INTRUSION INC. AND SUBSIDIARIES

CONSOLIDATED STATEMENTS OF OPERATIONS
(In thousands, except per share amounts)

 
         
   Year Ended December 31,  
   2021  2020  
Revenue   $ 7,277    $ 6,619 
Cost of revenue     2,625      2,709 
               
Gross profit     4,652      3,910 
               
Operating expenses:              
Sales and marketing     11,931      3,821 
Research and development     6,328      3,797 
General and administrative     5,896      2,815 

               
Operating loss     (19,503)     (6,523)
               
Interest and other income     87      11 
Interest expense     (21)     (6)
Gain on the extinguishment of debt     635      – 
               
Loss from operations before income taxes     (18,802)     (6,518)
Income tax provision     –      –
               
Net loss   $ (18,802)   $ (6,518)
               
Preferred stock dividends accrued     –      (79)
Net loss attributable to common stockholders   $ (18,802)   $ (6,597)
               
Net loss per share attributable to common stockholders:              
Basic   $ (1.05)   $ (0.45)
Diluted   $ (1.05)   $ (0.45)

               
Weighted average common shares outstanding:              
Basic     17,992      14,678 
Diluted     17,992      14,678 

 
The accompanying notes are an integral part of these consolidated financial statements.
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INTRUSION INC. AND SUBSIDIARIES

CONSOLIDATED STATEMENTS OF CHANGES IN STOCKHOLDERS’ EQUITY
(In thousands, except share amounts)

 
                                                                       

   Preferred Stock  Common Stock  Treasury Stock  

Accumulated
Other

Comprehensive
Loss  

Additional
Paid-In-
Capital  

Accumulated
Deficit  Total

   Dollars  Shares  Dollars  Shares  Dollars  Shares  Dollars  Dollars  Dollars  Dollars
Balance, December 31, 2019   $ 1,843      949,377    $ 136      13,552,236    $ (362)     10,000    $ (43)   $ 56,759    $ (54,777)   $ 3,556 
Conversion of preferred stock to
common     (1,843)     (949,377)     10      1,067,443      –      –      –      1,833      –      – 
Preferred stock dividends declared,
net of waived penalties by
shareholders     –      –      –      –      –      –      –      (79)     –      (79)
Public offering, net of fees     –      –      25      2,465,000      –      –      –      18,146      –      18,171 
Share-based compensation expense     –      –      –      –      –      –      –      322      –      322 
Exercise of stock options     –      –      3      343,100      –      –      –      206      –      209 
Net loss     –      –      –      –      –      –      –      –      (6,518)     (6,518)
Balance, December 31, 2020     –      –      174      17,427,779      (362)     10,000      (43)     77,187      (61,295)     15,661 
Share-based compensation expense                                                      1,260             1,260 
Exercise of stock options                   3      256,727                           241             244 
Public offering, net of fees                   13      1,302,033                           5,543             5,556 
Restricted stock awarded                   1      148,837                           (1)            – 
Net loss     –                            –              –              (18,802)     (18,802)
Balance, December 31, 2021   $ –      –    $ 191      19,135,376    $ (362)     10,000    $ (43)   $ 84,230    $ (80,097)   $ 3,919 

 
The accompanying notes are an integral part of these consolidated financial statements
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INTRUSION INC. AND SUBSIDIARIES

CONSOLIDATED STATEMENTS OF CASH FLOWS
(In thousands)

 
        

   Year Ended December 31,
   2021  2020

Operating Activities:              
Net loss   $ (18,802)   $ (6,518)
Adjustments to reconcile net loss to net cash used in operating activities:              
Depreciation and amortization     780      231 
Bad debt expense     27      – 
Stock-based compensation     1,260      322 
Noncash lease costs     243      294 
Loss on abandoned real estate operating lease     –      1,092 
Gain on extinguishment of debt     (635)     – 
Gain on modification of lease     (17)     – 
Changes in operating assets and liabilities:              
Accounts receivable     172      333 
Prepaid expenses and other assets     7      (258)
Accounts payable and accrued expenses     25      (334)
Deferred revenue     383      (339)

Net cash used in operating activities     (16,557)     (5,177)
               
Investing Activities:              
Purchases of property and equipment     (1,064)     (320)
Proceeds from sale of equipment     1      – 
Purchases of intangible assets – domain name     (85)     – 

Net cash used in investing activities     (1,148)     (320)
               
Financing Activities:              
Proceeds from PPP loan payable     –      629 
Payments of dividends     –      (99)
Principal payments on financing lease equipment     (699)     (43)
Proceeds from public stock offering, net of fees     5,556      18,171 
Proceeds from stock options exercised     244      209 

Net cash provided by financing activities     5,101      18,867 
               
Net increase (decrease) in cash and cash equivalents     (12,604)     13,370 
Cash and cash equivalents at beginning of period     16,704      3,334 
Cash and cash equivalents at end of period   $ 4,100    $ 16,704 
               
SUPPLEMENTAL DISCLOSURE OF CASH FLOW ACTIVITIES:              
               
Cash paid for interest   $ 20    $ 2 
               
SUPPLEMENTAL DISCLOSURE OF NON-CASH INVESTING AND FINANCING ACTIVITIES:              
               
Preferred stock dividends accrued   $ –    $ 79 
Conversion of preferred stock to common stock   $ –    $ 1,843 
Assets acquired under a Right of Use (“ROU”) operating lease   $ 489    $ 824 
Assets acquired under a ROU finance lease   $ 1,995    $ – 
 

The accompanying notes are an integral part of these consolidated financial statements.
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INTRUSION INC. AND SUBSIDIARIES

NOTES TO CONSOLIDATED FINANCIAL STATEMENTS
 
1. Description of Business
 
Intrusion, Inc. (together with its consolidated subsidiaries, the “Company”, Intrusion”, “Intrusion Inc.”, “we”, “us”, “our”, or similar terms) was organized in Texas
in September 1983 and reincorporated in Delaware in October 1995. Our principal executive offices are located at 101 East Park Boulevard, Suite 1200, Plano,
Texas 75074, and our telephone number is (972) 234-6400. Our website URL is www.intrusion.com.
 
We develop, sell and support products that protect any-sized company or government organization by fusing advanced threat intelligence with real-time mitigation
to kill cyberattacks as they occur – including Zero-Days. We market and distribute our solutions through a direct sales force and value-added resellers. Our end-
user customers include U.S. federal government entities, state and local government entities, and companies ranging in size from mid-market to large enterprises.
 
Current Market Environment
 
In March 2020, the World Health Organization declared the ongoing coronavirus (COVID-19) outbreak a pandemic and recommended containment and mitigation
measures worldwide. Our customers were forced to allocate scarce and competing resources and balance budgetary demands placed upon them as a result of the
effects of the coronavirus, mandatory quarantines, decreased travel, interruptions in workforce populations, scarcity of commodities, and similar economic and
operational effects of the virus upon their own constituencies. These adverse effects resulted in decreased demand by many of our customers for our product
offerings and cybersecurity solutions, negatively affecting revenue levels for the Company. We anticipate that our customers will continue to budget conservatively
in the coming months, particularly as uncertainty remains about new strains and variants of the COVID-19 virus and potential future restrictions, slow-downs, or
lock-downs.
 
As of December 31, 2021, we had cash and cash equivalents of approximately $4,100,000, compared to approximately $16,704,000 as of December 31, 2020. We
generated a net loss of $18,802,000 for the year ended December 31, 2021, compared to a net loss of $6,518,000 for the year ended December 31, 2020. Under our
at-the-market offering, since January 1, 2022, we have received proceeds of approximately $1,000,000 net of fees from the sale of our common stock related to this
program. Since the inception of the program in 2021, we have received proceeds of approximately $6,600,000 net of fees from the sale of our common stock
related to this program. On March 10, 2022, we entered into and debt securities agreement that provides $10,000,000 in funds through two separate fundings
throughout 2022. Based on the current forecast for the year 2022, we believe that we will have sufficient cash resources to finance our operations and expected
capital expenditures through March 18, 2023. We will continue to streamline our sales and marketing departments to better align expenses with revenue and build
the customer base for our new INTRUSION Shield product. If our operations do not generate positive cash flow in the upcoming year, or if we are not able to
obtain additional debt or equity financing on terms and conditions acceptable to us, if at all, we may be unable to implement our business plan, fund our liquidity
needs or even continue our operations.
 
TraceCop “(TraceCop™”) and Savant (“Savant™”) are registered trademarks of Intrusion Inc. We have applied for trademark protection for our new
INTRUSION Shield cybersecurity solution.
 
2. Summary of Significant Accounting Policies
 
Basis of Presentation
 
Our consolidated financial statements include our accounts and those of our wholly owned subsidiaries and are prepared in accordance with Generally Accepted
Accounting Principles in the United States of America (“GAAP”). All intercompany balances and transactions have been eliminated in consolidation.
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Use of Estimates
 
The preparation of financial statements in conformity with GAAP requires management to make estimates and assumptions that affect the reported amounts of
assets and liabilities at the date of the financial statements and the reported amounts of revenue and expenses during the reporting period. Estimates are used for,
but not limited to, the accounting for doubtful accounts, sales discounts, sales returns, revenue recognition, warranty costs, depreciation, income taxes and stock-
based compensation. Actual results could differ from these estimates.
 
Cash and Cash Equivalents
 
We consider all highly liquid investments with an original maturity of three months or less to be cash equivalents. We maintain cash balances that may at times
exceed federally insured limits. Our cash balances are maintained at high-quality financial institutions, and we believe the credit risk related to these cash balances
is minimal. As of December 31, 2021 and 2020, the Company had approximately $4,100,000 and $16,704,000, respectively, of cash and cash equivalents.
 
Accounts Receivable and Allowance for Doubtful Accounts
 
Trade accounts receivable are stated at the amount we expect to collect. We maintain allowances for doubtful accounts for estimated losses resulting from the
inability of our customers to make required payments. Management considers the following factors when determining the collectability of specific customer
accounts: customer creditworthiness, past transaction history with the customer, current economic industry trends, and changes in customer payment terms. If the
financial condition of our customers were to deteriorate, adversely affecting their ability to make payments, additional allowances would be required. Based on
management’s assessment, we provide for estimated uncollectible amounts through a charge to earnings and an increase to a valuation allowance. Balances that
remain outstanding after we have used reasonable collection efforts are written off through a charge to the valuation allowance.
 
Our accounts receivable represents unconditional contract billings for sales per contracts with customers and are classified as current. As of December 31, 2021
and 2020, we had accounts receivable balance of $1,034,000 and $1,233,000, respectively. The Company did not recognize an allowance for doubtful accounts as
of December 31, 2021 and 2020.
 
Risk Concentration
 
Financial instruments, which potentially subject us to concentrations of credit risk, consists primarily of cash and cash equivalents, investments and accounts
receivable. Cash and cash equivalent deposits are at risk to the extent that they exceed Federal Deposit Insurance Corporation insured amounts. To minimize risk,
we place our investments in U.S. government obligations, corporate securities and money market funds. Substantially all of our cash, cash equivalents and
investments are maintained with two major U.S. financial institutions. We do not believe that we are subject to any unusual financial risk with our banking
arrangements. We have not experienced any significant losses on our cash and cash equivalents.
 
We sell our products to customers primarily in the United States. In the future, we may sell our products internationally. Fluctuations in currency exchange rates
and adverse economic developments in foreign countries could adversely affect our operating results. We perform ongoing credit evaluations of our customers’
financial condition and generally require no collateral. We maintain reserves for potential credit losses, and such losses, in the aggregate, have historically been
minimal.
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Our operations are concentrated in one area—security software/entity identification. Sales to the U.S. Government through direct and indirect channels totaled
71.4% of total revenues attributable to seven government customers and 86.3% of total revenues attributable to five government customers for the years ended
December 31, 2021 and 2020, respectively. Three individual government customers and one individual commercial customer during the year ended December 31,
2021, individually accounted for over 10% of total revenues and during the year ended December 31, 2020, three government customers, individually accounted
for over 10% of total revenues. No commercial customer during the year ended December 31, 2020, individually accounted for 10% or more of total revenues. Our
similar product and service offerings are not viewed as individual segments, as our management analyzes the business as a whole and expenses are not allocated to
each product offering.
 
Prepaid Expenses
 
Our prepaid expenses balance is primarily related to prepaid insurance, prepaid software, and other subscription services, which represents the unamortized balance
of insurance premiums, or other prepaid services and products. These payments are amortized on a straight-line basis over the policy or service term.
 
Property and Equipment
 
Equipment, furniture and fixtures are stated at cost less accumulated depreciation and depreciated on a straight-line basis over the estimated useful lives of the
assets. Such lives vary from 1 to 5 years. Leasehold improvements are stated at cost less accumulated amortization and are amortized on a straight-line basis over
the shorter of estimated useful lives of the assets or the remaining terms of the leases. Such lives vary from 2 to 5 years. Expenditures for major renewals and
betterments that extend the useful lives of property and equipment are capitalized. Repair and maintenance costs are expensed as incurred. Depreciation expense
related to our property and equipment balances totaled approximately $470,000 and $188,000 for the years ended December 31, 2021 and 2020, respectively.
 
Long-Lived Assets
 
We review long-lived assets, including property and equipment for impairment whenever events or changes in circumstances indicate that the carrying amount of
an asset may not be recoverable. Recoverability of assets to be held and used is measured by a comparison of the carrying amount of an asset to future
undiscounted cash flows to be generated by the asset. If the carrying value exceeds the future undiscounted cash flows, the assets are written down to fair value.
During the years ended December 31, 2021 and 2020, there was no impairment of long-lived assets.
 
Leases
 
We account for leases using the guidance in FASB ASC 842. We evaluate new contracts at inception to determine if the contract conveys the right to control the
use of an identified asset for a period of time in exchange for periodic payments. A lease exists if we obtain substantially all of the economic benefits of an asset,
and we have the right to direct the use of that asset. When a lease exists, we record a right-of-use asset that represents our right to use the asset over the lease term
and a lease liability that represents our obligation to make payments over the lease term. Lease liabilities are recorded at the sum of future lease payments
discounted by the collateralized rate we could obtain to lease a similar asset over a similar period, and right-of-use assets are recorded equal to the corresponding
lease liability, plus any prepaid or direct costs. At the time of adoption of ASC 842, we elected the package of transition practical expedients that does not require
reassessment of: (1) whether any existing or expired contracts are or contain leases, (2) lease classification and (3) initial direct costs. In addition, we elected other
available practical expedients to not separate lease and non-lease components, which consist principally of common area maintenance charges, for all classes of
underlying assets and to exclude leases with an initial term of 12 months or less.
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Commitments and Contingencies
 
Liabilities for loss contingencies arising from claims, assessments, litigation, fines and penalties, or other sources are recorded when it is probable that a liability
has been incurred and the amount of the assessment can be reasonable estimated. The Company is involved in various lawsuits, claims and administrative
proceedings arising in the normal course of business. For additional information, see Note 9 – Commitments and Contingencies.
 
Accounting for Share-based Compensation Awards
 
We account for share-based compensation awards using the guidance in FASB ASC Topic 718, Compensation-Stock Compensation (“ASC 718”). Our share-based
compensations awards are awarded to directors, officers and employees. ASC 718 requires all such share-based payments, including grants of employee stock
options, to be recognized in the financial statements based on their fair values. Share-based compensation expense recognized in the statements of operations for
the years ended 2021 and 2020 is based on awards ultimately expected to vest.
 
Valuation Assumptions
 
The fair values of option awards were estimated at the date of grant using a Black-Scholes option-pricing model with the following assumptions for fiscal years
ended December 31, 2021 and 2020, respectively: 

             
   2021  2020

         
Weighted average grant date fair value   $ 8.09    $ 3.50 
Weighted average assumptions used:              
Expected dividend yield     0.00%    0.00%
Risk-free interest rate     0.70%    0.41%
Expected volatility     66.72%    75.70%
Expected life (in years)     4.29      5.93 

 
Expected volatility is based on historical volatility and in part on implied volatility. The expected term considers the contractual term of the option as well as
historical exercise and forfeiture behavior. The risk-free interest rate is based on the rates in effect on the grant date for U.S. Treasury instruments with maturities
matching the relevant expected term of the award.
 
Net Loss Per Share
 
We report two separate net loss per share numbers, basic and diluted. Basic net loss attributable to common stockholders per share is computed by dividing net loss
attributable to common stockholders for the year by the weighted average number of common shares outstanding for the year. Diluted net loss attributable to
common stockholders per share is computed by dividing the net loss attributable to common stockholders for the year by the weighted average number of common
shares and dilutive common stock equivalents outstanding for the year. Our common stock equivalents include all common stock issuable upon conversion of
convertible preferred stock and the exercise of outstanding options. The aggregate number of common stock equivalents excluded from the diluted loss per share
calculation for the years ended December 31, 2021 and 2020 totaled 901,388 and 976,284 respectively. Since the Company is in a net loss position for the years
ended December 31, 2021 and 2020, basic and dilutive net loss per share are the same.
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Revenue Recognition
 
We generally recognize revenue upon shipment or after meeting certain performance obligations. Our products can include hardware, perpetual software licenses
and data sets. Data set updates are the majority of our sales. Warranty costs and sales returns have not been material.
 
We recognize sales of our data sets in accordance with FASB ASC Topic 606 whereby revenue from contracts with customers are recognized once the criteria
under the five steps below are met:
 
  i) identify the contract with a customer;
 
  ii) identify the performance obligations in the contract;
 
  iii) determine the transaction price;
 
  iv) allocate the transaction price to the separate performance obligations; and
 
  v) recognize revenue upon satisfaction of a performance obligation.
 
Data updates are typically done monthly and revenue is matched accordingly. Product sales may include maintenance and customer support allocated revenue in an
arrangement using estimated selling prices of the delivered goods and services based on a selling price hierarchy using the relative selling price method. All of our
product offering and service offering market values are readily determined based on current and prior stand-alone sales. We may defer and recognize maintenance,
updates and support revenue over the term of the contract period, which is generally one year.
 
Our normal payment terms offered to customers, distributors and resellers are net 30 days domestically and net 45 days internationally. We do not offer payment
terms that extend beyond one year and rarely do we extend payment terms beyond our normal terms. If certain customers do not meet our credit standards, we do
require payment in advance on some of our smaller sized customers, to limit our credit exposure.
 
Shipping and handling costs are billed to the customer and included in revenue. Shipping and handling expenses are included in cost of revenue. We have elected
to account for shipping and handling costs as fulfillment costs after the customer obtains control of the goods.
 
With our newest product, INTRUSION Shield, we began offering software on a subscription basis. INTRUSION Shield is a hosted arrangement subject to
software as a service (“SaaS”) guidance under ASC 606. SaaS arrangements are accounted for as service obligations, not arrangements that transfer a license of IP.
 
We utilize the five-step process, mentioned above, per FASB ASC Topic 606 to recognize sales and will follow that directive, also, to define revenue items as
individual and distinct. INTRUSION Shield services provided to our customers for a fixed monthly subscription fee include:
 
  · Access to our proprietary software and database to detect and prevent unauthorized access to our clients’ information networks;
  · Use of all software, associated media, printed materials, data, files, online documentation, and any equipment that we provide for customers to access the

INTRUSION Shield; and
  · Tech support, post contract customer support (PCS) includes daily program releases or corrections provided by us without additional charge.
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The contract provided for no other services, and our customers have no rebates or return rights, nor are any such rights anticipated to be offered as part of this
service.
 
We satisfy our performance obligation when our INTRUSION Shield solution is available to detect and prevent unauthorized access to a client’s information
networks. Revenue should be recognized monthly over the term of the contract. The Company’s standard initial contract terms automatically renew unless notice is
given 30 days before renewal. Upfront payment of fees are deferred and amortized into income over the period covered by the contract.
 
Our accounts receivable represents unconditional contract billings for sales per contracts with customers and are classified as current. As of December 31, 2021
and 2020, we had accounts receivable balance of $1,034,000 and $1,233,000, respectively.. We did not recognize an allowance for doubtful accounts as of
December 31, 2021 and 2020.
 
We classify our contract assets as receivables because we generally have an unconditional right to payment for our sales or services performed at the end of the
reporting period. As a result, we had no material contract assets as of December 31, 2021 and 2020.
 
Contract liabilities consist of cash payments in advance of the Company satisfying performance obligations and recognizing revenue. The Company currently
classifies deferred revenue as a contract liability.
 
The following table presents changes in the Company’s contract liability during the years ended December 31, 2021 and 2020 (in thousands):

       
   December 31, 2021  December 31, 2020

Balance at beginning of period   $ 177    $ 516 
Additions     1,953      353 
Revenue recognized     (1,570)     (692)

Balance at end of period   $ 560    $ 177 
 
Advertising Expenses
 
The cost of advertising is expensed as incurred or deferred until first use of advertising and expensed ratably over the applicable periods. Advertising expense was
$1.8 million and $1.3 million for 2021 and 2020, respectively.
  
Research and Development Costs
 
Costs incurred in the research and development of new software products are expensed as incurred until technological feasibility is established. We incur research
and development costs that relate primarily to the development of new security software, appliances and integrated solutions, and major enhancements to existing
services and products. Research and development costs are comprised primarily of salaries and related benefits expenses, contract labor and prototype and other
expenses incurred during research and development efforts.
  
Software development costs are included in research and development and are expensed as incurred. FASB ASC Topic 985 Software requires that software
development costs incurred subsequent to reaching technological feasibility be capitalized, if material. Development costs are capitalized beginning when a
product’s technological feasibility has been established and ending when the product is available for general release to customers. If the process of developing a
new product or major enhancement does not include a detailed program design, technological feasibility is determined only after completion of a working model.
To date, new products and enhancements generally have reached technological feasibility and have been released for sale at substantially the same time or the
period between achieving technological feasibility and the general availability of such software has been short. All research and development costs to date have
been expensed as incurred.
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Foreign Currency
 
All assets and liabilities in the balance sheets of foreign subsidiaries whose functional currency is other than the U.S. dollar are translated at year-end exchange
rates. All revenues and expenses in the statement of operations of these foreign subsidiaries are translated at average exchange rates for the year. Translation gains
and losses are not included in determining net income but are shown in accumulated other comprehensive loss in the stockholders’ deficit section of the
consolidated balance sheet. Foreign currency transaction gains and losses are included in determining net loss and were not significant.
 
Fair Value of Financial Instruments
 
We calculate the fair value of our assets and liabilities which qualify as financial instruments and include additional information in the notes to consolidated
financial statements when the fair value is different than the carrying value of these financial instruments. The estimated fair value of accounts receivable, accounts
payable and accrued expenses, and dividends payable approximate their carrying amounts due to the relatively short maturity of these instruments. Financing
leases and PPP loan approximate fair value as they bear market rates of interest. None of these instruments are held for trading purposes.
 
Income Taxes
 
Deferred income taxes are determined using the liability method in accordance with FASB ASC 740, Accounting for Income Taxes. Deferred tax assets and
liabilities are recognized for the future tax consequences attributable to differences between the financial statement carrying amounts of existing assets and
liabilities and their respective tax bases. Deferred tax assets and liabilities are measured using enacted tax rates expected to apply to taxable income in the years in
which those temporary differences are expected to be recovered or settled. The effect on deferred tax assets and liabilities of a change in tax rates is recognized in
income in the period that includes the enactment date. In addition, a valuation allowance is established to reduce any deferred tax asset for which it is determined
that it is more likely than not that some portion of the deferred tax asset will not be realized.
 
FASB ASC 740 creates a single model to address accounting for uncertainty in tax positions by prescribing a minimum recognition threshold that a tax position is
required to meet before being recognized in the financial statements. FASB ASC 740 also provides guidance on derecognition, measurement, classification,
interest and penalties, accounting in interim periods, disclosure and transition. There are no unrecognized tax benefits to disclose in the notes to the consolidated
financial statements.
 
We file income tax returns in the United States federal jurisdiction. At December 31, 2021, tax returns related to fiscal years ended December 31, 2018 through
December 31, 2020 remain open to possible examination by the tax authorities. No tax returns are currently under examination by any tax authorities.
 
Recent Accounting Pronouncements
 
Effective January 1, 2021, we adopted ASU 2018-15, Customer’s Accounting for Implementation Costs Incurred in a Cloud Computing Arrangement That Is a
Service Contract (“ASU 2018-15”), which amends ASC 350-40, Internal-Use Software (“ASC 350-40”) to address a customer’s accounting for implementation
costs incurred in a cloud computing arrangement that is a service contract. ASU 2018-15 aligns the accounting for costs incurred to implement a cloud computing
arrangement that is a service arrangement with the guidance on capitalizing costs associated with developing or obtaining internal-use software. Specifically, the
ASU amends ASC 350-40 to include in its scope implementation costs of a cloud computing arrangement that is a service contract and clarifies that a customer
should apply ASC 350-40 to determine which implementation costs should be capitalized in a cloud computing arrangement that is considered a service contract.
To the extent costs incurred in a cloud computing arrangement are capitalizable, the corresponding amortization will be included in “Operating expenses” or
“General and administrative” in the consolidated statements of operations, rather than “Depreciation and amortization.” The amortization related to cloud
computing arrangements was not material for the year ended December 31, 2021.
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Effective January 1, 2020, we adopted ASU 2016-13, Financial Instruments—Credit Losses (Topic 326). The updates in ASU 2016-13 provide financial statement
users with more information about the expected credit losses on financial instruments and other commitments to extend credit held by a reporting entity at each
reporting date. Because our receivables are typically paid within 30 days, and because we closely monitor the credit-worthiness of all our counterparties, adopting
ASU 2016-13 did not have a material effect on our financial statements. However, in the event we foresee further or sustained deterioration in the current market
environment, or other factors indicating an increased likelihood of defaults by our customers, we may recognize additional losses.
 
3. Prepaid Expenses
 
Prepaid expenses included the following (dollars in thousands): 

             
   December 31,
   2021  2020

         
Prepaid insurance   $ 105    $ 47 
Prepaid rent     14      33 
Prepaid licenses     80      3 
Prepaid maintenance     –      1 
Prepaid other     157      286 
 Prepaid expenses   $ 356    $ 370 
 
4. Accrued Expenses
 
Accrued expenses consisted of the following (dollars in thousands): 

             
   December 31,
   2021  2020

         
Accrued legal and professional fees   $ 254    $ – 
Accrued payroll     211      228 
Accrued vacation     22      278 
Employee benefits payable     –      31 
Other     47      91 
 Total accrued expenses   $ 534    $ 628 
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5. SBA Paycheck Protection Program Loan
 
On March 27, 2020, the U.S. federal government enacted the Coronavirus Aid, Relief, and Economic Security Act (“CARES Act”), which included the provision
for a Paycheck Protection Program (“PPP”) administered by the U.S. Small Business Administration (“SBA”). The PPP allows qualifying businesses to borrow up
to $10 million calculated based on qualifying payroll costs. The loan was guaranteed by the federal government and did not require collateral. On April 30, 2020,
we entered into a PPP Loan with Silicon Valley Bank, pursuant to the PPP under CARES Act for a principal amount of $629,000. The PPP Loan was to mature on
April 30, 2022, and bear interest at a rate of 1.0% per annum. The PPP Loan funds were received on April 30, 2020. The PPP Loan contained events of default and
other provisions customary for a loan of this type. The PPP provided that (1) the use of PPP Loan amount shall be limited to certain qualifying expenses, (2) 100%
of the principal amount of the loan is guaranteed by the SBA and (3) an amount up to the full principal amount plus accrued interest may qualify for loan
forgiveness in accordance with the terms of CARES Act.
 
We utilized the full proceeds of the PPP Loan in accordance with the provisions of the CARES Act and submitted the PPP Loan Forgiveness Application. On April
7, 2021, we received notice from SBA that the PPP Loan and accrued interest was forgiven in full. As a result, the Company recorded a gain in the extinguishment
of debt of $635,000 on its consolidated statement of operations during the year ended December 31, 2021.
 
6. Employee Benefit Plan
 
Employee 401(k) Plan
 
We have a plan known as the Intrusion Inc. 401(k) Savings Plan (the “Plan”) to provide retirement and incidental benefits for our employees. The Plan covers
substantially all employees who meet minimum age and service requirements. As allowed under Section 401(k) of the Internal Revenue Code, the Plan provides
tax deferred salary deductions for eligible employees.
 
Employees may contribute from 1% to 25% of their annual compensation to the Plan, limited to a maximum amount as set by the Internal Revenue Service.
Participants who are over the age of 50 may contribute an additional amount of their salary per year, as defined annually by the Internal Revenue Service. We
match employee contributions at the rate of 0.25% per each 1% of contribution on the first 4% of compensation. Matching contributions to the Plan were
approximately $65,000 and $36,000, respectively, for the years ended December 31, 2021 and 2020.
 
7. Income Taxes
 
Deferred income taxes reflect the net tax effects of temporary differences between the carrying amounts of assets and liabilities for financial reporting purposes and
the amounts used for income tax purposes. Significant components of our deferred tax assets (liabilities) as of December 31, 2021 and 2020 are as follows (in
thousands): 

             
   December 31
   2021  2020

         
Net operating loss carryforwards   $ 22,497    $ 19,965 
Net operating loss carryforwards of foreign subsidiaries     56      374 
Depreciation expense     (94)     (99)
Stock-based compensation expense     52      53 
Other     544      304 
Net deferred tax assets     23,055      20,597 
Valuation allowance for net deferred tax assets     (23,055)     (20,597)
Net deferred tax assets, net of allowance   $ –    $ – 
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Deferred tax assets are required to be reduced by a valuation allowance if it is more likely than not that some portion or all of the deferred tax assets will not be
realized. Realization of the future benefits related to the deferred tax assets is dependent on many factors, including the Company’s ability to generate taxable
income within the near to medium term. Management has considered these factors in determining the valuation allowance for 2021 and 2020.
 
The differences between the provision for income taxes and income taxes computed using the federal statutory rate for the years ended December 31, 2021 and
2020 are as follows (in thousands): 

             
   2021  2020

         
Reconciliation of income tax benefit to statutory rate:              
Income benefit at statutory rate   $ (3,948)   $ (1,369)
State income taxes (benefit), net of federal income tax benefit     (331)     (121)
Permanent differences     (206)     60 
Change in valuation allowance     2,458      1,425 
Other     2,027      5 

 Income tax provision   $ –    $ – 
 
At December 31, 2021, we had federal net operating loss carryforwards of approximately $107.1 million for income tax purposes that begin to expire in 2022 and
are subject to the ownership change limitations under Internal Revenue Code Section 382.
 
8. Right-of-use Asset and Leasing Liabilities
 
We have operating and finance leases where we record the right-of-use assets and a related lease liability as required under ASC 842. The lease liabilities are
determined by the net present value of total lease payments and amortized over the life of the lease. All obligations under our lease agreements are designed to
terminate with the last scheduled payment. Our leases are for the following types of assets:
 
  · Computer hardware and copy machines - Our finance lease right-of-use assets consist of computer hardware and copy machines. These leases

have a three-year life and are in various stages of completion.
 
  · Office space - Our operating lease right-of-use assets include rental agreements for our offices in Plano, TX and a data service center in Allen,

TX. The Plano offices operating lease liability was modified during the year ended December 31, 2021, to add an additional floor of office space
and terminate the prior lease. The modified lease has a life of one year and eleven months as of December 31, 2021. The data service center
operating lease liability has a life of three years and ten months as of December 31, 2021. We also have an operating lease liability for our
former corporate office in Richardson. The Richardson operating lease liability has a life of two years and eleven months as of December 31,
2021; however, the related right-of-use asset was fully impaired due to our abandonment of the lease as of December 31, 2020. See further
discussion on the abandonment of this lease discussed below.
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Lease balances are recorded on the consolidated balance sheet as follows (in thousands): 

             
   December 31,
   2021  2020

Assets:        
Finance leases, right-of-use assets, net   $ 1,709    $ 20 
Operating leases, right-of-use assets, net     808      1,010 
Total lease assets     2,517      1,030 

Liabilities:              
Current:              
Finance leases liabilities, current portion     644      21 
Operating leases liabilities, current portion     935      487 

Non-current:              
Finance leases liability, noncurrent portion     673      – 
Operating lease liability, noncurrent portion     1,250      1,867 
Total lease liabilities   $ 3,502    $ 2,375 

               
Weighted average remaining lease term – Finance leases     2.66 years      0.62 years 
Weighted average remaining lease term – Operating leases     2.94 years      3.86 years 
Weighted average discount rate – Finance leases     3.35%      4.55% 
Weighted average discount rate – Operating leases     4.70%      4.31% 

 
As the implicit rate is not readily determinable for the Company's lease agreement, the Company uses an estimated incremental borrowing rate to determine the
initial present value of lease payments. This discount rate for the lease approximates SVB's prime rate.
 
The gross amount of assets recorded under our finance leases were $3.2 million and $1.2 million as of the years ended December 31, 2021 and 2020, respectively.
   
Certain of our lease agreements have options to extend the lease for a certain period after the expiration of the initial term. We recognize the cost of a lease over the
expected total term of the lease, including optional renewal periods that we can reasonably expect to exercise. We do not have material obligations whereby we
guarantee a residual value on assets we lease, nor do our lease agreements impose restrictions or covenants that could affect our ability to make distributions.
 
Lease Abandonment
 
As a result of the breach of contract mentioned in Legal Proceedings section below, management abandoned our offices subject to the Richardson ROU operating
lease. The final move out of employees, applicable furnishings and server datacenter occurred in early December 2020. We have applied the abandonment
guidance in ASC 360-10-35. We believe “abandonment” means ceasing to use the underlying asset and lacking either the intent or the ability to sublease the
underlying asset. Accordingly, lease abandonment charges incurred for this ROU asset for the year ended December 31, 2020 was $1.1 million.
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Schedule of Items Appearing on the Statement of Operations (in thousands): 

             
   Year Ended
   December 30, 2021  December 31, 2020

Operating expense:              
Amortization expense – Finance ROU   $ 306    $ 43 
Lease expense – Operating ROU     341      380 

Other expense:              
Interest expense – Finance ROU     20      2 
Loss on abandoned lease – Operating ROU     –      1,092 

Total Lease Expense   $ 667    $ 1,517 
 
Other supplemental information related to our leases are as follows: 

             
   Year Ended
   December 30, 2021  December 31, 2020

Cash paid for amounts included in the measurement of lease liabilities:        
Operating cash flows for operating leases   $ 33    $ 1,092 
Operating cash flows for finance leases     306      43 
Financing cash flows for finance leases     (699)     (43)

 
Future minimum lease obligations consisted of the following as of December 31, 2021 (in thousands): 

                    
  Operating  Finance   

Period ending December 31,  ROU Leases  ROU Leases  Total
2022   $ 1,005    $ 679    $ 1,684 
2023     705      679      1,384 
2024     486      6      492 
2025     115      1      116 
2026     –      –      – 
    $ 2,311    $ 1,365    $ 3,676 
Less Interest*     (126)     (48)       
    $ 2,185    $ 1,317        
____________________ 
* Interest is imputed for operating ROU leases and classified as lease expense and is included in operating expenses in the accompanying consolidated statements

of operations.
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9. Commitments and Contingencies
 
Change of Control and Severance Agreements
 
Certain members of our management are parties to severance and change of control agreements with the Company. The severance and change in control
agreements provide those individuals with severance payments in certain circumstances and prohibit such individuals from, among other things, competing with
the Company during his or her employment. In addition, the severance and change of control agreements prohibit subject individuals from, among other things,
disclosing confidential information about the Company and its products or interfering with a client or customer of the Company, in each case during his or her
employment and for certain periods (including indefinite periods) following the termination of such person’s employment.
 
Legal Proceedings
 
We are periodically involved in various litigation claims arising in the normal course of business. We believe these actions are routine and incidental to the
business. While the outcome of these actions cannot be predicted with certainty, we do not believe that any will have a material adverse impact on our business.
 
Class Action Litigation
 
On April 16, 2021, a purported class action lawsuit was filed in the United States District Court, Eastern District of Texas, Sherman Division, captioned Celeste v.
Intrusion Inc. et al., Case No. 4:21-cv-00307 (E.D.Tex) against the Company, the Company’s chief financial officer, and now-former chief executive officer
alleging, among other things, that the defendants made false and/or misleading statements or omissions about the Company’s business, operations, and prospects in
violation of Section 10(b) of the Securities Exchange Act of 1934, as amended (the “Exchange Act”), and Rule 10b-5 promulgated thereunder, as well as Section
20(a) of the Exchange Act. The Celeste lawsuit claims compensatory damages and legal fees.
 
On May 14, 2021, a related purported class action lawsuit was filed in the United States District Court, Eastern District of Texas, Sherman Division, captioned
Neely v. Intrusion Inc., et al., Case No. 4:12-cv-00374 (E.D. Tex.) against the Company, the Company’s chief financial officer, and now-former chief executive
officer. The Neely lawsuit alleges the same violations under the federal securities laws as those alleged in the Celeste lawsuit. The Neely lawsuit also seeks
compensatory damages and legal fees.
 
On November 23, 2021, the Court consolidated the Celeste and Neely actions, and appointed a lead plaintiff and lead plaintiff’s counsel.  The lead plaintiff filed
his amended complaint on February 7, 2022. The amended complaint named the following additional parties as named defendants: Mr. Michael Paxton, a former
director and executive officer; Mr. Gary Davis, a former officer, Mr. Joe Head, our current chief technology officer and a former director; and Mr. James Gero, a
current director and chair of our compensation committee. Our current deadline to respond to the amended complaint is June 9, 2022.  Our management believes
the claims in the lawsuit are without merit and intend to defend our position vigorously.
 
Our management is unable to predict the ultimate outcome and is unable to make a meaningful estimate of the amount or range of loss, if any, that could result
from any unfavorable outcome of the Class Action Litigation.
 
Securities Investigation
 
On August 8, 2021, the Company received a notification from the Securities and Exchange Commission, Division of Enforcement, that it was conducting an
investigation captioned In the Matter of Intrusion Inc. and requesting the Company produce certain documents and information. On November 9, 2021, the
Securities and Exchange Commission served a subpoena to the Company in connection with this investigation which formally requested substantially similar
information as in the prior request. The Company is continuing to comply with the requests and is cooperating in the investigation. The Company can offer no
assurances as to the outcome of this investigation or its potential effect on the Company or its results of operations.
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Lease Abandonment
 
On February 16, 2021, Intrusion Inc. instituted legal proceedings in the District Court of Dallas County, Texas, 14th Judicial District against Purple Plaza LLC, the
landlord for the facilities we previously occupied in Richardson, Texas. This lawsuit claims damages for breach of contract for, among other things, failure to
maintain and repair the leased facilities and to provide adequate heating, air conditioning and ventilation on the premises, resulting in a constructive eviction.
Intrusion is seeking damages in excess of $1,000,000 together with a declaratory judgment that any of Intrusion’s remaining obligations under the lease have
terminated.  Purple Plaza, LLC has answered by filing a general denial, and recently added a counterclaim seeking alleged past due rent in the amount of
approximately $229,000 and future rent allegedly exceeding $2,000,000 million without offsetting its duty to mitigate its damages. Discovery is underway in the
matter. The case is set for jury trial on June 7, 2022.
 
In addition to this pending litigation, we are subject to various other legal proceedings and claims that may arise in the ordinary course of business. We do not
believe that any claims exist where the outcome of such matters would have a material adverse effect on our consolidated financial position, operating results or
cash flows. However, there can be no assurance such legal proceedings will not have a material impact on future results.
 
10. Employee Incentive Plans
 
We account for equity-based compensation in accordance with ASC 718, Compensation – Stock Compensation, which requires that compensation related to all
equity-based awards be recognized in the consolidated financial statements. Equity-based compensation cost is valued at fair value at the date of grant, and the
grant date fair value is recognized as expense over each award’s requisite service period with a corresponding increase to equity or liability based on the terms of
each award and the appropriate accounting treatment under ASC 718.
 
We had three stock-based compensation plans at December 31, 2021 and two stock-based compensation plans at December 31, 2020. These plans which are
described below, were developed to retain and attract key employees and directors. As of December 31, 2021, we recognized stock option expense of $985,000 in
addition to $275,000 in expense relating to restricted stock awards. Total compensation expense in operating expense on the statement of operations of $1,260,000
and $322,000 during the years ended December 31, 2021 and 2020, respectively.
 
The 2021 Omnibus Incentive Plan (the “2021 Plan”)
 
During 2021, the Company added a new incentive 2021 Omnibus Incentive Plan (the “2021 Plan”). The purpose of the 2021 Plan is to provide a means through
which the Company may attract and retain key personnel and to provide a means whereby directors, officers, employees, consultants and advisors of the Company
can acquire and maintain an equity interest in the Company, or be paid incentive compensation, including incentive compensation measured by reference to the
value of common stock, thereby strengthening their commitment to the welfare of the Company and aligning their interests with those of the Company’s
stockholders.
 
The 2021 Plan is administered by the Compensation Committee of our Board of Directors and permits the grant of cash and equity-based awards, which may be
awarded in the form of stock options, stock appreciation rights, restricted stock awards, performance awards, other stock-based awards and other cash-based
awards.
 
The aggregate number of shares of Common Stock that may be issued or used for reference purposes or with respect to which Awards may be granted under the
2021 Plan shall not exceed 2,500,000 shares and is subject to any increase or decrease, which shares may be either authorized and unissued Common Stock or
Common Stock held in or acquired for the treasury of the Company or both. As of December 31, 2021, Restricted Stock Awards and Stock Option Awards were
granted under this plan.
 
Restricted Stock Awards
 
During the year ended December 31, 2021, the Company issued new Restricted Stock Awards (RSAs) under the 2021 Plan in the amount of $925,000 in value of
restricted stock to each of the Company’s outside directors and certain members of management, with a valuation to be based on the closing price of the
Company’s common stock on the Nasdaq Capital Market (the “2021 RSA Awards”). Accordingly, 174,811 shares were granted. 79,488 of which are expected to
fully vest in one year on the anniversary of the grant date, 17,401 shares are expected to fully vest in two years and the remaining 77,922 shares and are expected to
fully vest in three years on the anniversary of the grant date.
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The following table summarizes the activities for the Company’s unvested RSAs in Intrusion Inc. stock for the year ended December 31, 2021:

       
    Unvested Restricted Stock Awards  

    
Number of Shares

(in thousands)    

Weighted-Average
Grant-Date 
Fair Value  

Unvested as of December 31, 2020     –    $ – 
Granted     175      5.29 
Vested     –      – 
Forfeited/canceled     (26)     3.85 

Unvested as of December 31, 2021     149    $ 5.54 
 
The Company recognized compensation expense related to its RSAs of $275,000 during the year ended December 31, 2021. As of December 31, 2021, there was
$550,000 of unrecognized compensation cost related to unvested RSAs. This amount is expected to be recognized over a weighted-average period of 1.52 years.
 
Stock Option Awards
 
The Company also granted new option awards under the 2021 Plan to its employees with the option price for each option set at the closing price for the Company’s
Common Stock on the Nasdaq Capital Market on the grant date (the “2021 Option Awards”) during the year ended December 31, 2021. Accordingly, 541,000
options were granted under this plan during the year ended December 31, 2021. A summary of the Company’s Stock Option Awards from all plans is provided
below.
 
With recent employee resignations, terminations, and departures, a number of unexercised and unvested options were forfeited resulting in an addition of 315,000
option shares and 25,974 RSA shares during the year ended December 31, 2021, that are now available for re-granting under this plan.
 
The 2015 Stock Incentive Plan (“the “2015 Plan”)
 
On March 19, 2015, the Board approved the 2015 Stock Incentive Plan (the “2015 Plan”), which was approved by the stockholders on May 14, 2015. The 2015
Plan serves as a replacement for the 2005 Plan which expired by its terms on June 14, 2015. The approval of the 2015 Plan had no effect on the 2005 Plan or any
options granted pursuant to the plan. All options will continue with their existing terms and will be subject to the 2005 Plan. Further, the Company will not be able
to re-issue any option which is cancelled or terminated under the 2005 Plan. The 2015 Plan provided for the issuance of up to 600,000 shares of common stock
upon exercise of options granted pursuant to the 2015 Plan.
 
The 2015 Plan consists of three separate equity incentive programs: the Discretionary Option Grant Program; the Stock Issuance Program; and the Automatic
Option Grant Program for non-employee Board members. Officers and employees, non-employee Board members and independent contractors are eligible to
participate in the Discretionary Option Grant and Stock Issuance Programs. Participation in the Automatic Option Grant Program is limited to non-employee
members of the Board. Each non-employee Board member will receive an option grant for 10,000 shares of common stock upon initial election or appointment to
the Board, provided that such individual has not previously been employed by the Company in the preceding three (3) months. In addition, on the date of each
annual stockholders meeting, each Board member will automatically be granted an option to purchase 10,000 shares of common stock, provided he or she has
served as a non-employee Board member for at least three months. At December 31, 2021, 70,000 options had been exercised and options to purchase a total of
131,000 shares of common stock were outstanding. A total of 622,000 options had been granted under the 2015 Plan, 421,000 options have been cancelled, and
options for 399,000 shares remained available for future grant. No shares have been issued pursuant to the Stock Issuance Program.
 
 
 

  F-20  



 

 
During the year ended December 31, 2021, the Board of Directors (“Board”) approved a new clause to the 2015 Plan, to accelerate the vesting of any unvested
equity grants held by outside directors upon their retirement from the Board. Pursuant to the approval of the acceleration clause, during the second quarter of 2021,
the equity awards held by two outside board members who retired from the Board in May 2021 became fully vested. The Company accounts for the acceleration of
the related stock options as a modification of the option award under ASC 718. Accordingly, the Company recognized incremental stock compensation expense of
approximately $237,000 during the year ended December 31, 2021.
 
The 2005 Stock Incentive Plan (the “2005 Plan”)
 
On March 17, 2005, the Board approved the 2005 Stock Incentive Plan (the “2005 Plan”), which was approved by the stockholders on June 14, 2005. The 2005
Plan provided for the issuance of up to 750,000 shares of common stock upon exercise of options granted pursuant to the 2005 Plan. On May 30, 2007, the
stockholders approved an Amendment to the 2005 Plan that increased this amount by 750,000 for a total of 1,500,000 shares of common stock that may be issued
upon the exercise of options granted pursuant to the 2005 Plan. On May 29, 2008 and May 21, 2009, the stockholders approved an increase of 500,000 shares,
respectively, of common stock that may be issued pursuant to the 2005 Plan for a total of 2,500,000 shares. On May 20, 2010, the stockholders approved an
additional increase of 500,000 shares of common stock that may be issued pursuant to the 2005 Plan for a total of 3,000,000 shares. On May 19, 2011, the
stockholders approved an additional increase of 400,000 shares of common stock that may be issued pursuant to the 2005 Plan for a total of 3,400,000 shares.
Finally, on May 17, 2012, the stockholders approved an additional increase of 300,000 shares of common stock that may be issued pursuant to the 2005 Plan for a
total of 3,700,000 shares. At December 31, 2021, 2,093,062 had been exercised and options to purchase a total of 260,273 shares of common stock were
outstanding. A total of 3,892,000 options had been granted under the 2005 Plan, of which 1,538,665 have been cancelled. The 2005 Plan expired on June 14, 2015,
and no options remain for grant.
 
Stock Incentive Plan Summary
 
A summary of our stock option activity and related information for the years ended December 31, 2021 and 2020 is as follows: 

                           
   2021  2020

   

Number of
Options (in
thousands)  

Weighted
Average
Exercise

Price  

Number of
Options (in
thousands)  

Weighted
Average
Exercise

Price
                 
Outstanding at beginning of year     1,035    $ 2.87      975    $ 0.96 
Granted at price – market value     606      12.99      403      5.56 
                             
Exercised     (257)     0.97      (343)     0.61 
Forfeited     (634)     9.81      –      – 
Expired     (133)     2.82      –      – 
                             
Outstanding at end of year     617    $ 6.47      1,035    $ 2.87 
Options exercisable at end of year     317    $ 1.56      601    $ 1.03 
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Stock Options Outstanding and Exercisable
 
Information related to stock options outstanding at December 31, 2021, is summarized below: 

                   
   Options Outstanding  Options Exercisable

Range of Exercise Prices  

Outstanding at
12/31/21 (in
thousands)  

Weighted
Average

Remaining
Contractual Life

(years)   

Weighted
Average
Exercise

Price  

Exercisable at
12/31/21 (in
thousands)   

Weighted
Average
Exercise

Price
                     
$0.40 - $0.65   183  0.96  $ 0.55  183  $ 0.55
$1.15 - $1.725   8  6.38  $ 1.15  8  $ 1.15
$1.80 - $2.70   93  2.23  $ 1.84  93  $ 1.84
$3.78 - $5.67   88  8.92  $ 4.07  21  $ 4.43
$8.72 - $13.08   215  9.29  $ 12.31  12  $ 10.23
$23.52 - $35.28   30  9.17  $ 23.52  –  $ –
    617  5.65  $ 6.47  317  $ 1.56
 
Summarized information about outstanding stock options as of December 31, 2021, that are fully vested and those that are expected to vest in the future as well as
stock options that are fully vested and currently exercisable, are as follows: 

             

   

Outstanding Stock
Options (Fully Vested
and Expected to Vest)  

Options that are
Exercisable

As of December 31, 2021              
Number of outstanding options (in thousands)     617      317 
Weighted average remaining contractual life     5.65      2.19 
Weighted average exercise price per share   $ 6.47    $ 1.56 
Intrinsic value (in thousands)   $ 733    $ 733 

 
Common shares reserved for future issuance, including outstanding options, unvested RSAs and options available for future grant under all of the stock option
plans totaled 3,290,000 shares at December 31, 2021 as follows, in thousands: 

      

(In thousands)  

Common Shares
Reserved for Future

Issuance
     
2021 Plan     2,500 
2015 Plan     530 
2005 Plan     260 
Total     3,290 
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The Compensation Committee of our Board of Directors determines for all employee options, the term of each option, option exercise price within limits set forth
in the plans, number of shares for which each option is granted and the rate at which each option is exercisable (generally ratably over one, three or five years from
grant date). However, the exercise price of any incentive stock option may not be less than the fair market value of the shares on the date granted (or less than
110% of the fair market value in the case of optionees holding more than 10% of our voting stock of the Company), and the term cannot exceed ten years (five
years for incentive stock options granted to holders of more than 10% of our voting stock).
 
As of December 31, 2021, the total unrecognized compensation cost related to non-vested options not yet recognized in the statement of operations totaled
approximately $1,220,000 million and the weighted average period over which these awards are expected to vest was 2.30 years.
 
11. Common Stock
 
ATM Offering
 
In August of 2021, we engaged B. Riley Securities, Inc. to act as sales agent under our at-the-market program, which allows us to potentially sell up to $50.0
million of our common stock on a delayed or continuous basis through the use of a shelf registration statement on Form S-3, which we initially filed on August 5,
2021. The shelf registration became effective on August 16, 2021. As of December 31, 2021, we have received proceeds of approximately $5.6 million net of fees
from the sale of 1,302,033 shares of our common stock pursuant to the program. As of the date hereof, we have we have received proceeds of approximately
$1,000,000, net of fees from the sale of 2,478,690 shares of our common stock pursuant to the program in 2022 to date.
 
Secondary Public Offering of Common Stock
 
In October of 2020, we completed a secondary public offering of 3,565,000 shares of common stock at a price to the public of $8.00 per share, including 2,000,000
shares of common stock to be issued and sold by Intrusion and 1,100,000 shares of common stock to be offered by the group of selling shareholders, together with
465,000 shares purchased when the underwriter exercised its option to purchase all of the available shares under the underwriter’s overallotment option (the
“Secondary Public Offering”). Gross proceeds of the offering to us, before deducting underwriting discounts, commissions and estimated offering expenses, were
approximately $19,720,000. Net proceeds to us of approximately $18,171,000 were intended to fund several growth initiatives, including the commercialization of
our INTRUSION Shield solutions designed for the enterprise market.
 
On October 9, 2020, and in connection with the closing of our Secondary Public Offering, our stock began trading on the Nasdaq Capital Market (“Nasdaq”) under
the symbol “INTZ”.
 
12. Preferred Stock
 
In August 2020, all current shares of issued and outstanding preferred stock were voluntarily converted, resulting in the issuance of a total of 1,067,443 newly
issued shares of the Company’s common stock. The addition of these newly issued shares has resulted in the dilution of each share of issued and outstanding
common stock by a factor of 7.28% at that date.
 
Dividends Payable
 
During the year ended December 31, 2020, we accrued $30,000 in dividends to the holders of our 5% Preferred Stock, $32,000 in dividends to the holders of our
Series 2 5% Preferred Stock and $17,000 in dividends to the holders of our Series 3 5% Preferred Stock. We paid these in full in August 2020, at the same time as
the voluntary conversion of all preferred stocks.
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13. Subsequent Events.
 
On March 10, 2022, Intrusion Inc. entered into an unsecured loan agreement with Streeterville Capital, LLC whereby the Company can draw up to $10,000,000 in
two separate tranches of $5,000,000 through our issuance of two separate promissory notes with an initial interest rate of 7%, subject to some increases in the case
of, among other things, an event of default. Upon closing, we received funds from the first tranche on pursuant to a promissory note executed contemporaneously
with the execution of the loan agreement. We will have the ability to draw the remaining funds in the second tranche provided we have met certain conditions
under a second promissory note within 180 days of the execution of the loan agreement. Each notes has (or will have) an 18 month maturity, may be prepaid
subject to varying prepayment premiums, and may be redeemed at any time after six months into the term of such note in amounts up to $500,000 per calendar
month upon the noteholder’s election. The Company has the option, in its sole discretion, to satisfy any redemption demands in cash, shares of its common stock
that will be issued in an amount equal to the dollar amount of the redemption demand divided by the number that represents 85% of the lowest daily volume
weighted average price of the common stock over a ten-day trailing period. The loan agreement and accompanying notes are subject to standard and customary
events of default, including, without limitation, the Company’s continued listing on the Nasdaq or New York Stock Exchange. One of the prerequisites for our
drawing on the second tranche is the approval by our stockholders of the issuance of stock to satisfy any redemption demand, even if the shares issued in
connection with all such redemptions exceeds 20% of our issued and outstanding shares of common stock. While the notes remain outstanding, we will be subject
to certain conditions and restrictions, including, without limitation the following: the noteholder’s right to consent to any future variable rate transactions
(excluding ATMs, equity offerings, or private placements without market adjustable features) and any debt (excluding bank loans, lines of credit, mortgagees,
leases, or asset backed loans); the noteholder’s right to participate in any debt or equity financings, excluding (ATMS, loans, lines of credit, mortgagees, leases, or
asset backed loans); a prohibition on the Company’s’ ability to extend or enter into any agreement restricting our ability to issue common stock under the notes; as
well as a prohibition on our ability to permit any other lender to participate alongside the noteholder via any debt financing structures.
 
Under our at-the-market offering, since January 1, 2022, we have received proceeds of approximately $1,000,000 net of fees from the sale of our common stock
related to this program. Since the inception of the program in 2021, we have received proceeds of approximately $6,600,000 net of fees from the sale of our
common stock related to this program.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  F-24  

 



EXHIBIT 4.2

 
DESCRIPTION OF CAPITAL STOCK

 
Registered under Section 12 of the Securities Exchange Act, as amended

 
The following description is intended as a summary of our certificate of incorporation (which we refer to as our “charter”) our bylaws, and to the applicable
provisions of the Delaware General Corporation Law. Because the following is only a summary, it does not contain all of the information that may be important to
you. For a complete description, you should refer to our charter and bylaws.
 
General
 
Our charter authorizes 80,000,000 shares of common stock, $0.01 par value per share, and 5,000,000 shares of preferred stock, $0.01 per value per share. As of
March 9, 2022, there were 19,183,776 shares of our common stock outstanding and approximately 86 stockholders of record. No shares of our preferred stock are
designated, issued or outstanding.
 
Common stock
 
Voting rights
 
Each holder of our common stock is entitled to one vote for each share on all matters submitted to a vote of the stockholders, including the election of directors.
Our stockholders do not have cumulative voting rights in the election of directors. Accordingly, holders of a majority of the voting shares are able to elect all of the
directors.
 
Dividends
 
Subject to preferences that may be applicable to any then-outstanding preferred stock which may be issued in the future, holders of our common stock are entitled
to receive dividends, if any, as may be declared from time to time by our board of directors out of legally available funds. We intend to retain future earnings, if
any, to finance the operation and expansion of our business and do not anticipate paying any cash dividends in the foreseeable future.
 
Liquidation
 
In the event of our liquidation, dissolution or winding up, holders of our common stock will be entitled to share ratably in the net assets legally available for
distribution to stockholders after the payment of all of our debts and other liabilities and the satisfaction of any liquidation preference granted to the holders of any
then-outstanding shares of preferred stock.
 
Rights and preferences
 
Holders of our common stock have no preemptive, conversion, subscription or other rights, and there are no redemption or sinking fund provisions applicable to
our common stock.
 
Fully paid and nonassessable
 
All of our outstanding shares of common stock are, and the shares of common stock to be issued in this offering will be, fully paid and nonassessable.
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Issuance of Preferred Stock by our Board
 
While we currently have no shares of preferred stock issued and outstanding Our Certificate of Incorporation provides that shares of up to five million shares of
preferred stock may be issued from time to time in one or more series, at the discretion of the Board of Directors without stockholder approval, with each such
series to consist of such number of shares and to have such voting powers (whether full or limited, or no voting powers) and such designations, powers, preferences
and relative, participating, optional, redemption, conversion, exchange or other special rights, and such qualifications, limitations or restrictions thereof, as shall be
stated in the resolution or resolutions providing for the issuance of such series adopted by the Board of Directors prior to the issuance thereof. This means that our
Board has the discretion to issue shares of preferred stock that had provisions that could be superior in rights and preferences to shares of our common stock and
which could be dilutive to holders of our common stock. Further, such rights and preferences could have the effect of preventing or hindering certain fundamental
transactions, such as a merger or sale of all or substantially all of our assets or another change of control that would otherwise be beneficial to the holders of our
common stock.
 
Charter and bylaws provisions
 
Our charter and our bylaws, include a number of provisions that could deter hostile takeovers or delay or prevent changes in control of our company, including the
following:
 

· Board of Directors Vacancies: Our charter and bylaws authorize only our board of directors to fill vacant directorships, including newly created seats. In
addition, the number of directors constituting our board of directors may only be set by a resolution adopted by a majority vote of our entire board of
directors. These provisions would prevent a stockholder from increasing the size of our board of directors and then gaining control of our board of
directors by filling the resulting vacancies with its own nominees. This makes it more difficult to change the composition of our board of directors but
promotes continuity of management.

· Stockholder Action; Special Meetings of Stockholders: Our charter provides that our stockholders may not take action by written consent, but may only
take action at annual or special meetings of our stockholders. As a result, a holder controlling a majority of our capital stock would not be able to amend
our bylaws or remove directors without holding a meeting of our stockholders called in accordance with our bylaws. Further, our bylaws and charter will
provide that special meetings of our stockholders may be called only by a majority of our board of directors, the Chairman of our board of directors or our
Chief Executive Officer, thus prohibiting a stockholder from calling a special meeting. These provisions might delay the ability of our stockholders to
force consideration of a proposal or for stockholders controlling a majority of our capital stock to take any action, including the removal of directors.

· Advance Notice Requirements for Stockholder Proposals and Director Nominations: Our bylaws provide advance notice procedures for stockholders
seeking to bring matters before our annual meeting of stockholders or to nominate candidates for election as directors at our annual meeting of
stockholders. Our bylaws also specify certain requirements regarding the form and content of a stockholder’s notice. These provisions might preclude our
stockholders from bringing matters before our annual meeting of stockholders or from making nominations for directors at our annual meeting of
stockholders if the proper procedures are not followed. We expect that these provisions might also discourage or deter a potential acquirer from
conducting a solicitation of proxies to elect the acquirer’s own slate of directors or otherwise attempting to obtain control of our company.

· No Cumulative Voting: The DGCL provides that stockholders are not entitled to the right to cumulate votes in the election of directors unless a
corporation’s certificate of incorporation provides otherwise. Our charter does not provide for cumulative voting.

 
Delaware law
 
We are subject to the provisions of Section 203 of the DGCL, regulating corporate takeovers. In general, DGCL Section 203 prohibits a publicly held Delaware
corporation from engaging in a business combination with an interested stockholder for a period of three years following the date on which the person became an
interested stockholder unless:
 

· prior to the date of the transaction, the board of directors of the corporation approved either the business combination or the transaction which resulted in
the stockholder becoming an interested stockholder;

· upon consummation of the transaction that resulted in the stockholder becoming an interested stockholder, the interested stockholder owned at least 85%
of the voting stock of the corporation outstanding at the time the transaction commenced, excluding for purposes of determining the voting stock
outstanding, but not the outstanding voting stock owned by the interested stockholder, (i) shares owned by persons who are directors and also officers and
(ii) shares owned by employee stock plans in which employee participants do not have the right to determine confidentially whether shares held subject to
the plan will be tendered in a tender or exchange offer; or

· at or subsequent to the date of the transaction, the business combination is approved by the board of directors of the corporation and authorized at an
annual or special meeting of stockholders, and not by written consent, by the affirmative vote of at least two-thirds of the outstanding voting stock that is
not owned by the interested stockholder. 
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Generally, a business combination includes a merger, asset or stock sale, or other transaction or series of transactions together resulting in a financial benefit to the
interested stockholder. An interested stockholder is a person who, together with affiliates and associates, owns or, within three years prior to the determination of
interested stockholder status, did own 15% or more of a corporation’s outstanding voting stock. We expect the existence of this provision to have an anti-takeover
effect with respect to transactions our board of directors does not approve in advance. We also anticipate that DGCL Section 203 may also discourage attempts that
might result in a premium over the market price for the shares of common stock held by stockholders.
 
Limitations on liability, indemnification of officers and directors and insurance
 
Our charter and bylaws contain provisions that limit the liability of our directors for monetary damages to the fullest extent permitted by Delaware law.
 
Listing
 
Our common stock is currently listed on the Nasdaq Capital Market under the symbol “INTZ”.
 
Transfer agent and registrar
 
The transfer agent and registrar for the shares of our common stock is Computershare.
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EXHIBIT 14.1
 

A copy of this Code shall be available on the Company’s web site at www.intrusion.com.
 

 
INTRUSION INC. CODE OF CONDUCT

(as amended on March 16, 2022)
 

For
Employees, Executive Officers, and Directors

 
Introduction
 
The Code of Business Conduct and Ethics (the “Code”) has been developed by Intrusion Inc. (the “Company”) and has been adopted by the Company’s Board
of  Directors.  It  summarizes,  clarifies  and  documents  the  principles  that  should  guide  all  Company  “Employees”  and  “Executive  Officers”  (collectively,
“Company Personnel”) as well as its “Non- Employee Directors” (collectively with Company Personnel, “Company Agents”).
 
The Code is not intended as a replacement for good judgment and personal responsibility. Although the Code does address many issues specifically, it does not
and it cannot spell out the appropriate conduct and ethical behavior for every situation that the Company or any Company Agent will be confronted with. It is
intended to serve as a framework for evaluating the many and varied situations confronted with on a daily basis.
 
Ultimately, each Company Agent must rely on common sense, good judgment, and internal sense of right and wrong. If a situation raises ethical questions or the
meaning  or  applicability  of  the  Code  is  in  doubt,  Company  Personnel  should  seek  counsel  from  their  most  appropriate  direct  supervisor  or  report  (the
“Immediate Supervisor”), the Chief Executive Officer, Chief Financial Officer, or other Executive Officer, or a member of the Company’s Audit Committee or
other Non- Employee Director (each, an “Oversight Resource”).
 

VIOLATION OF THIS CODE WILL SUBJECT COMPANY AGENTS TO DISCIPLINARY ACTION, UP TO
AND INCLUDING, TERMINATION.

 
Honesty and Fairness
 
The Company engages in many and varied business relationships with individuals, organizations, businesses, governmental and regulatory agencies (“Company
Contacts”), and Company Agents are often called upon to represent the Company in dealings with these Company Contacts. No Company Agent should ever
make  misrepresentations  or  dishonest  statements,  or  statements  intended  to  mislead,  misrepresent  or  misinform  any  Company  Contact  and  should  promptly
correct or clarify any written or verbal statement that has been, or which may be, misunderstood by a Company Contact.
 
Compliance with Applicable Law
 
The  Company  is  committed  to  strict  compliance  with  all  applicable  governmental  laws,  rules  and  regulations,  including  but  not  limited  to  laws,  rules  and
regulations related to securities, labor, employment and workplace safety matters (“Applicable Laws”). All Company Agents are expected to comply with all
Applicable  Laws,  and  any  violation  of  such  should  be  immediately  reported  to  the  appropriate  Oversight  Resource.  Any  request  from  a  governmental  or
regulatory agency for information about the Company, its actions, customers, vendors, suppliers or other Company Contacts shall be directed to the Company
Agent’s Immediate Supervisor or Oversight Resource and any verbal or written response to any governmental or regulatory agency must be accurate, complete,
truthful, and must not omit any information that would, in light of the omission make any other statement inaccurate, untruthful, or misleading, with any such
response to be approved in advance (where possible, permitted, and appropriate) by an Oversight Resource.
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Confidentiality
 
Company  Agents  often  receive  information  not  known  to  the  public,  which  may  include  but  is  not  limited  to  sales  information,  new  product  or  service
information,  customer information,  business strategies,  proposed acquisition or divestiture plans,  information pertaining to vendor products and performance,
etc. (“Confidential Information”) of not only the Company but Company Contacts. No Company Agent should ever, under any circumstance, disclose any of
this  Confidential  Information  to  individuals  outside  the  Company  or  individuals  inside  the  Company  who  do  not  have  a  need  to  know  such  Confidential
Information. If a Company Agent has any question regarding whether any information constitutes Confidential Information, the Company Agent should request
clarification from an Oversight Resource. Additional obligations relating to a Company Agent’s use of or disclosure of such Confidential information may be
contained  in  separate  agreements  or  imposed  as  a  fiduciary  obligation.  In  no  event  should  any  Confidential  Information  of  the  Company  or  any  Company
Contact be disclosed to outside third parties without the review and approval of the Company’s Chief Executive Officer.
 
Intellectual Property
 
While employed by or otherwise in the service of the Company, all Company Personnel receive compensation for the time and work provided to the Company
and will, in such service, have access to the Company’s Confidential Information. As a result, any new ideas conceived, made created, invented, developed or
reduced  to  practice  by  Company  Personnel,  whether  alone  or  with  others,  whether  or  not  during  normal  business  hours,  and  whether  or  not  on  Company
property, during employment with or service to the Company that relates in any way to the business or perspective activities of the Company, or results from, or
suggested by work done for the Company (collectively the “Work Product”) is property of the Company and must be disclosed promptly and fully by Company
Personnel. This may be in addition to and not in lieu of any additional obligations regarding Work Product that Company Personnel may have under separate
agreements.
 
Accurate Record-Keeping and Documentation
 
The Company must keep and maintain accurate records of its business dealings, transactions, sales, purchasing, and financial information (“Company Business
Records”). Complete and accurate Company Business Records are essential for the Company to meet its tax, accounting, compliance, and disclosure obligations
under Applicable Laws. Accordingly, each Company Agent with responsibility for maintaining, gathering, summarizing, storing, or handling Company Business
Records must do so in a complete, accurate, and timely manner to ensure the integrity of such records. For example, no Company Agent should ever under any
circumstances,  make  a  false  or  misleading  entry  or  characterization  in  any  Company  Business  Record.  Company  transactions  must  be  recorded  accurately,
completely and in a timely manner. Company Personnel must never make false or artificial entries in the Company’s Business Records or understate or overstate
reports of sales or expenses or alter any documents used to support those records. All Company Personnel who create, collect, or manage Company Confidential
Information and Company Business Records of a financial nature must comply with generally accepted accounting principles and established internal control
procedures at all times.
 
Conflicts of Interest
 
Company Agents should avoid all situations in which decisions are or may be influenced by considerations of personal gain (directly or indirectly), or that would
benefit a Company Agent’s family, relatives or other third parties, that conflict with the Company Agent’s obligation to serve the best interest of the Company
and its stockholders (a “Conflict of Interest”). Such conflicting loyalties can arise when an opportunity presents itself where a Company Agent could potentially
give preference to personal interest in a situation where responsibilities to the Company should come first. Any and all actual, perceived, or possible Conflicts of
Interest  must be submitted in writing by a Company Agent to the Company’s Chief Financial  Officer.  The Chief Financial  Officer will  then be charged with
addressing the Conflict of Interest in accordance with the Company’s policies including those regarding “related party transactions,” with the ultimate goal of
avoiding even the “hint of impropriety” in the Company’s business dealings. Any and all actual, perceived, or possible Conflicts of Interest involving either the
Chief Executive Officer or the Chief Financial Officer shall be submitted in writing by a Company Agent to the Company’s Board Chair. The Chair will then be
charged with addressing the Conflict of Interest,  or with presenting the matter to the full Board for consideration, in accordance with the Company’s policies
including those regarding “related party transactions,” with the ultimate goal of avoiding even the “hint of impropriety” in the Company’s business dealings.
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Improper Payments
 
No  Company  Agent  is  authorized  to  make,  at  the  expense  of  or  on  behalf  of  the  Company,  contributions  of  money,  property,  or  services  to  any  political
candidate  or  political  action  committee  without  prior  written  permission  by  the  Chief  Executive  Officer.  Any  Company  Agent  may,  of  course,  personally
participate and contribute to political organizations or campaigns, but such participation must occur on their own time, with their own funds and in their own
names, and not be conducted on or publicized on or near Company premises.
 
No Company Agent shall use Company funds, property, or assets for any unlawful purpose, nor shall any Company Agent attempt to purchase, solicit or accept
privileges or special benefits for the Company or any Company Agent from any person, firm, corporation or governmental entity through the payment of bribes,
kickbacks,  preferential  benefits  or  any  other  similar  remuneration  or  consideration.  For  purposes  of  this  policy,  the  term  “directly  or  indirectly”  means  any
benefit received by or any Conflict of Interest relating to, Company Agent or their spouse, any member of their immediate family or any entity that is controlled
by or under common control of the Company Agent.
 
The United States Foreign Corrupt Practices Act prohibits giving anything of value, directly or indirectly,  to foreign government officials or foreign political
candidates  in order  to obtain or  retain  business.  It  is  strictly  prohibited to make illegal  payments  to government  officials  of  any country.  It  is  in  violation of
federal law and Company policy to promise, offer or deliver to an official or employee of a foreign government a gift, favor or other gratuity. Violation of this
law  could  subject  a  Company  Agent  to  substantial  fines,  possible  imprisonment,  and  disciplinary  action  by  the  Company  up  to  and  including  termination.
Employees may not offer gifts or gratuities to any government official, unless the gift is given entirely in the context of a personal friendship, cannot possibly be
considered as part of an attempt to influence official behavior, and does not otherwise create an appearance of impropriety.
 
We must also do our utmost to ensure that our agents, consultants, and other third parties refrain from engaging in corrupt practices on our behalf. We cannot
make any payment to a third party if it will be used to make an improper payment. We should perform due diligence on our business partners to avoid working
with parties engaging in corrupt practices.
 

Internal Reporting of Corporate Misconduct
 
The Company is committed to providing a work environment that is free from conduct that violates Applicable Laws, specifically including state and federal
securities laws and laws prohibiting fraud (collectively, “Corporate Misconduct”).
 
Company Personnel who observe actions and/or become aware of conduct they reasonably believe constitutes Corporate Misconduct should immediately report
the conduct that is of concern. As the conduct in question may involve a colleague, Immediate Supervisor, or a member of management, including potentially
conduct  of  the  Chief  Financial  Officer  and  the  Chief  Executive  Officer,  Personnel  should  make  their  own  determination  as  to  the  best  channel  to  report
questionable conduct. Personnel may direct their concerns to an Immediate Supervisor, the Chief Financial Officer, Chief Executive Officer, a member of the
Audit Committee or another Non-Employee Director, or any other Oversight Resource. In any event, any potential Corporate Misconduct that involves the Chief
Financial Officer, Chief Executive Officer, or by that nature of the conduct is sensitive should be reported to the Audit Committee or a Non-Employee Director.
 
Allegations of Corporate Misconduct shall be forwarded to the Audit Committee who will appoint one or more individuals, who may or may not be independent
of the Company, who will discreetly investigate the alleged Corporate Misconduct. After the investigation, any Company Personnel found to have engaged in
Corporate Misconduct will be subject to appropriate disciplinary action, up to and including termination of employment and legal action.
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External Reporting of Corporate Misconduct.
 
The Company is committed to protecting any Company Personnel from any reprisal or retaliation in connection with their reporting of any actual, alleged, or
potential  Corporate  Misconduct  to  a  governmental,  regulatory,  or  law  enforcement  agency  (an  “External  Investigative  Body”);  provided  that  the  Company
Personnel are not intentionally or knowingly providing false, fraudulent, or misleading information in connection with reporting such information to the External
Investigative Body. Neither the Company nor any Company Agent, contractor, subcontractor, or affiliate of the foregoing may (whether directly or indirectly)
discharge, demote, suspend, threaten, harass, or otherwise discriminate against any Company Personnel in terms and conditions of employment because of any
lawful act done by Company Personnel to (i) provide information, cause information to be provided to, or otherwise provide assistance to, assist any External
Investigative  Body  relating  to  actual,  alleged,  or  potential  Corporate  Misconduct  or  (ii)  file,  cause  to  be  filed,  testify,  participate  in  or  otherwise  assist  in  a
proceeding filed or about to be filed (with any knowledge of the Company) by any External Investigative Body relating to alleged Corporate Misconduct. In the
event that an External Investigative Body conducts an investigation, any Company Agent requested to provide documents, records, information, observations,
insights, or testimony regarding allegations of Corporate Misconduct shall provide complete and accurate information and testimony that does not omit to state
any information that would, as a result of such omission, result in the information being misleading or inaccurate.
 
Investigation of Retaliation
 
Any Company Personnel experiencing retaliation for reporting actual,  alleged,  or potential  Corporate Misconduct to a Company Oversight Resource or to an
External  Investigative  Body  may  file  a  complaint  alleging  retaliation  direct  with  the  Company’s  Chief  Financial  Officer  or  to  any  member  of  the  Audit
Committee.  The  Audit  Committee  will  thereafter  appoint  one  or  more  individuals,  who  may  or  not  be  independent  of  the  Company  (the  “Investigator”) to
investigate  or  oversee  the  investigation  of  complaints  from any Company Personnel  alleging  retaliation.  The Audit  Committee  shall  provide  the  Investigator
with  all  requisite  authority  and  support  to  duly  investigate  the  complaint,  including,  without  limitation,  making  other  Company  Agents  available  to  answer
questions,  provide  testimony,  or  produce  documents  relating  to  such  complaint.  As  part  of  the  investigation,  the  Investigator  shall  provide  a  copy  of  the
complaint  and  any  such  documents  on  which  he/she  intends  to  rely  in  reaching  a  determination  to  the  person  accused  of  retaliation.  That  person  shall  be
provided the opportunity to respond to the complaint and to file a written statement which will become a part of the investigation records. Upon the conclusion
of the investigation, the Investigator shall present a written report to the Audit Committee, which may request the Investigator present orally or in-person to the
Audit Committee, which will have the ability to ask questions of the Investigator and to review any documents the Investigator relied upon in the report.
 
Based on the findings presented by the Investigator and the investigation record, the Audit Committee will reach a decision regarding the complaint and will
recommend a course of action to the Company’s Chief Financial Officer or Chief Executive Officer who will communicate that decision to the complainant and
to the person(s) accused of violating this Policy. The decision of the Audit Committee will include any appropriate relief for the complainant which may include,
without limitation, termination of the person accused of violating this Code or referring the matter to an External Investigative Body; provided, however, that the
Audit Committee will refrain from describing any disciplinary action to be taken against any Company Agent that is otherwise private and confidential.
 
Securities Law
 
The Company is subject to public reporting obligations and its  shares are publicly traded. These obligations include compliance with federal,  state,  and local
rules  and  regulations  as  well  as  those  promulgated  by  the  SEC and  NASDAQ,  as  well  as  filing  periodic  reports  with  the  SEC annually  on  form  10-K  and
quarterly on Form 10-Q, contemporaneously on Form 8-K, and in connection with stockholder meetings and voting under the proxy and information statement
rules of Schedule 14 of the Securities Exchange Act of 1934 (collectively, the “Required Public Reports”).
 
It  is  the  policy  of  the  company  to  ensure  full,  fair,  accurate,  timely,  and  understandable  disclosure  in  the  Required  Public  Reports  and  any  exhibits  and
documents filed in connection with those reports as well as other public communications made by the Company both orally and in writing. In order to ensure
adherence  to  this  policy,  all  Company Agents  are  expected  to  keep  accurate  and  complete  business  records  as  described  above  in  this  Code.  Any Company
Agents  who  contribute  to  or  who  review  Required  Public  Reports  are  expected  to  (a)  provide  complete  and  accurate  information  and  not  to  omit  material
information that by their omission would render such information incomplete or misleading, (b) to bring to the attention of an Oversight Resource any situation
that would cause or contribute to the Company filing a Required Public Report that might be inaccurate, misleading, or omit material information that would, by
its omission render such information incomplete or misleading, and (c) to report any Corporate Misconduct that could contribute to the same.
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No Personal Loans
 
Federal securities laws prohibit public companies from directly or indirectly extending or maintaining credit, from arranging the extension of credit, or to renew
an extension of credit, in the form of a personal loan to or for a Director or Executive Officer of the public company. Therefore, it is the policy of the Company
to prohibit any personal loans directly or indirectly to any Director or Executive Officer.
 
Insider Trading
 
Federal  securities  laws  and  regulations  govern  trading  activity  related  to  the  Company’s  publicly  traded  securities,  such  as  its  common  stock.  Violations  of
federal securities laws can lead to civil and criminal actions against both the individuals involved as well as the Company. These laws and regulations prohibit,
among other things, “insider trading” of publicly traded securities when the person executing the trade is in possession of material non-public information about
the issuer.
 
During the course of your affiliation with the Company, you may come into possession of material non-public information either with respect to the Company’s
activities or business, or with respect to another company, such as the Company’s customers or suppliers. It is the Company’s policy that any Company Agent
possessing such material non-public information may not engage in any transaction in the Company’s securities or such other company’s securities when and for
as long as such material information is not publicly available; and furthermore, such Company Agent may not pass on or provide “tips” to others related to such
information until such information has been disclosed to the public by the respective company.
 
These rules are covered in more detail by the Company’s Insider Trading Policy, a copy of which has been provided to every Company Agent. All Company
Agents are required to follow the Insider Trading Policy and to engage in trading activities in strict compliance upon the same. Any questions about this policy
should be directed to the Company’s Chief Financial Officer.
 
Waiver or Amendment of the Code
 
The Board of  Directors  may amend this  Code or  waive  the  application  of  this  Code to  Company Agents  under  special  and exceptional  circumstances  to  the
extent permitted by Applicable Laws, the SEC and NASDAQ, and any such waiver promptly will be publicly disclosed to the extent required by law or stock
exchange regulations. Where required, all amendments to and every waiver of any provision of this Code will promptly be publicly disclosed t by the filing of a
current report on Form 8-K within four (4) business days of the approval of such waiver or amendment.
 
Distribution
 
All Company Agents shall be given a copy of this Code and asked to sign an acknowledgement certifying receipt.
 
 

ANY QUESTIONS REGARDING THIS CODE SHOULD BE DIRECTED TO AN EMPLOYEE’S IMMEDIATE SUPERVISOR, THE 
COMPANY’S CHIEF FINANCIAL OFFICER, OR A MEMBER OF THE COMPANY’S AUDIT COMMITTEE.
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EXHIBIT 23.1
 

CONSENT OF INDEPENDENT REGISTERED PUBLIC ACCOUNTING FIRM
 

 
We hereby consent to the incorporation by reference in the Registration Statements on Form S-3 (No. 333-258491) and Form S-8 (Nos. 333-125816, 333-167577
and 333-224810) of Intrusion Inc. of our report dated March 18, 2022 relating to the financial statements, which appears in this Form 10-K.
 
 
/s/ Whitley Penn LLP
Plano, Texas
March 18, 2022
 



  EXHIBIT 31.1
 

I, Anthony Scott, Chief Executive Officer of Intrusion Inc., certify that:
 
  (1) I have reviewed this annual report on Form 10-K of Intrusion Inc.:
 

  (2) Based on my knowledge, this report does not contain any untrue statement of a material fact or omit to state a material fact necessary to make the
statements made, in light of the circumstances under which such statements were made, not misleading with respect to the period covered by this report;

 

  (3) Based on my knowledge, the financial statements, and other financial information included in this report, fairly present in all material respects the
financial condition, results of operations and cash flows of the registrant as of, and for, the periods presented in this report;

 

 
(4) The registrant’s other certifying officer(s) and I are responsible for establishing and maintaining disclosure controls and procedures (as defined in

Exchange Act Rules 13a-15(e) and 15d-15(e)) and internal control over financial reporting (as defined in Exchange Act Rules 13a-15(f) and 15d-15(f))
for the registrant and have:

 

 
(a) Designed such disclosure controls and procedures, or caused such disclosure controls and procedures to be designed under our supervision, to

ensure that material information relating to the registrant, including its consolidated subsidiaries, is made known to us by others within those
entities, particularly during the period in which this report is being prepared;

 

 
(b) Designed such internal control over financial reporting, or cause such internal control over financial reporting to be designed under our

supervision, to provide reasonable assurance regarding the reliability of financial reporting and the preparation of financial statements for external
purposes in accordance with generally accepted accounting principals;

 

  (c) Evaluated the effectiveness of the registrant’s disclosure controls and procedures and presented in this report our conclusions about the
effectiveness of the disclosure controls and procedures, as of the end of the period covered by this report based on such evaluation; and

 

 
(d) Disclosed in this report any change in the registrant’s internal control over financial reporting that occurred during the registrant’s most recent

fiscal quarter (the registrant’s fourth fiscal quarter in the case of an annual report) that has materially affected, or is reasonably likely to materially
affect, the registrant’s internal control over financial reporting; and

 

  (5) The registrant’s other certifying officer(s) and I have disclosed, based on our most recent evaluation of internal control over financial reporting, to the
registrant’s auditors and the audit committee of the registrant’s board of directors (or persons performing the equivalent functions):

 

  (a) All significant deficiencies and material weaknesses in the design or operation of internal control over financial reporting which are reasonably
likely to adversely affect the registrant’s ability to record, process, summarize and report financial information; and

 

  (b) Any fraud, whether or not material, that involves management or other employees who have a significant role in the registrant’s internal control
over financial reporting.

 
 

Date: March 18, 2022 /s/ Anthony Scott  
  Anthony Scott
  Chief Executive Officer

 
 

 



EXHIBIT 31.2
 

I, B. Franklin Byrd, Chief Financial Officer of Intrusion Inc., certify that:
 

  (1) I have reviewed this annual report on Form 10-K of Intrusion Inc.:
 

  (2) Based on my knowledge, this report does not contain any untrue statement of a material fact or omit to state a material fact necessary to make the
statements made, in light of the circumstances under which such statements were made, not misleading with respect to the period covered by this report;
 

  (3) Based on my knowledge, the financial statements, and other financial information included in this report, fairly present in all material respects the
financial condition, results of operations and cash flows of the registrant as of, and for, the periods presented in this report;
 

 
(4) The registrant’s other certifying officer(s) and I are responsible for establishing and maintaining disclosure controls and procedures (as defined in

Exchange Act Rules 13a-15(e) and 15d-15(e)) and internal control over financial reporting (as defined in Exchange Act Rules 13a-15(f) and 15d-
15(f))for the registrant and have:
 

 
(a) Designed such disclosure controls and procedures, or caused such disclosure controls and procedures to be designed under our supervision, to

ensure that material information relating to the registrant, including its consolidated subsidiaries, is made known to us by others within those
entities, particularly during the period in which this report is being prepared;

 

 
(b) Designed such internal control over financial reporting, or cause such internal control over financial reporting to be designed under our

supervision, to provide reasonable assurance regarding the reliability of financial reporting and the preparation of financial statements for external
purposes in accordance with generally accepted accounting principals;
 

  (c) Evaluated the effectiveness of the registrant’s disclosure controls and procedures and presented in this report our conclusions about the
effectiveness of the disclosure controls and procedures, as of the end of the period covered by this report based on such evaluation; and
 

 
(d) Disclosed in this report any change in the registrant’s internal control over financial reporting that occurred during the registrant’s most recent

fiscal quarter (the registrant’s fourth fiscal quarter in the case of an annual report) that has materially affected, or is reasonably likely to materially
affect, the registrant’s internal control over financial reporting; and
 

  (5) The registrant’s other certifying officer(s) and I have disclosed, based on our most recent evaluation of internal control over financial reporting, to the
registrant’s auditors and the audit committee of the registrant’s board of directors (or persons performing the equivalent functions):
 

  (a) All significant deficiencies and material weaknesses in the design or operation of internal control over financial reporting which are reasonably
likely to adversely affect the registrant’s ability to record, process, summarize and report financial information; and
 

  (b) Any fraud, whether or not material, that involves management or other employees who have a significant role in the registrant’s internal control
over financial reporting.

 
 

Date: March 18, 2022 /s/ B. Franklin Byrd  
  B. Franklin Byrd
  Chief Financial Officer
 
 
 



EXHIBIT 32.1
 
 
 

CERTIFICATION PURSUANT TO RULE 13a-14(b) OF THE EXCHANGE ACT AND 18 U.S.C. SECTION 1350, AS ENACTED PURSUANT TO SECTION
906 OF THE SARBANES-OXLEY ACT OF 2002
 
In connection with the Annual Report of Intrusion Inc. (the “Company”) on Form 10-K for the fiscal year ending December 31, 2021 as filed with the Securities
and Exchange Commission on the date hereof (the “Report”), I, Anthony Scott, Chief Executive Officer of the Company certify, pursuant to 18 U.S.C. Section
1350, as enacted pursuant to Section 906 of the Sarbanes-Oxley Act of 2002, that:
 
(1) The Report fully complies with the requirements of section 13(a) or 15(d) of the Securities Exchange Act of 1934; and
 
(2) The information contained in the Report fairly presents, in all material respects, the financial condition and results of operations of the Company.

 
 

March 18, 2022 /s/ Anthony Scott  
  Anthony Scott
  Chief Executive Officer

 
 

 



EXHIBIT 32.2
 
 
 

CERTIFICATION PURSUANT TO RULE 13a-14(b) OF THE EXCHANGE ACT AND 18 U.S.C. SECTION 1350, AS ENACTED PURSUANT TO SECTION
906 OF THE SARBANES-OXLEY ACT OF 2002
 
In connection with the Annual Report of Intrusion Inc. (the “Company”) on Form 10-K for the fiscal year ending December 31, 2021 as filed with the Securities
and Exchange Commission on the date hereof (the “Report”), I, B. Franklin Byrd, Chief Financial Officer of the Company certify, pursuant to 18 U.S.C. Section
1350, as enacted pursuant to Section 906 of the Sarbanes-Oxley Act of 2002, that:
 
(1) The Report fully complies with the requirements of section 13(a) or 15(d) of the Securities Exchange Act of 1934; and
 
(2) The information contained in the Report fairly presents, in all material respects, the financial condition and results of operations of the Company.

 
 

March 18, 2022 /s/ B. Franklin Byrd  
  B. Franklin Byrd
  Chief Financial Officer
 


